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NIÊM YẾT CỔ PHIẾU TẠI SỞ GIAO DỊCH CHỨNG KHOÁN HÀ NỘI
(Đăng ký niêm yết số: ....../ĐKNY do....…… cấp ngày ...... tháng...... năm ..........)
BẢN CÁO BẠCH NÀY VÀ TÀI LIỆU BỔ SUNG SẼ ĐƯỢC CUNG CẤP TẠI:
1. Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội

	Trụ sở giao dịch  
	Số 183 Hoàng Hoa Thám, Phường Ngọc Hà, Quận Ba Đình, Hà Nội

	Điện thoại
	(04) 3 7281 476; (04) 3 7281 475

	Fax
	(04) 3 7281 106

	Website
	www.biahoihanoi.com.vn


2. Công ty Cổ phần Chứng khoán Châu Á - Thái Bình Dương (APEC)

	Trụ sở chính
	14 Lê Đại Hành, quận Hai Bà Trưng, Hà Nội

	Điện thoại
	(04) 3 5730 200

	Fax
	(04) 3 5771 966

	Website
	www.apec.com.vn


Phụ trách công bố thông tin:

	 Ông Nguyễn Văn Hùng
	Chức vụ: Giám đốc

	 Điện thoại
	0985 460 056
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NIÊM YẾT CỔ PHIẾU TẠI SỞ

GIAO DỊCH CHỨNG KHOÁN HÀ NỘI

	 Tên cổ phiếu
	Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội

	Loại cổ phiếu
	Cổ phiếu phổ thông

	Mệnh giá
	10.000 đồng/cổ phần (mười nghìn đồng/mét cổ phần)

	Tổng số lượng niêm yết
	3.123.000 cổ phần (Ba triệu một trăm hai mươi ba nghìn cổ phần)

	Tổng giá trị niêm yết
	31.230.000.000 đồng (Ba mươi mốt tỷ hai trăm ba mươi triệu đồng)


TỔ CHỨC KIỂM TOÁN:

Công ty TNHH Dịch vụ tư vấn tài chính Kế toán và Kiểm toán Nam Việt

	Địa chỉ
	29 Hoàng Sa, Quận 1, Thành phố Hồ Chí Minh

	Điện thoại
	(08) 39103908

	Fax
	(08) 39104880


TỔ CHỨC TƯ VẤN

	Công ty Cổ phần 

Trụ sở 
	Chứng khoán Châu Á - Thái Bình Dương (APEC)

14 Lê Đại Hành, Quận Hai Bà Trưng, Hà Nội

	Điện thoại
	(04) 3 5730 200

	Fax
	(04) 3 5771 966

	Website
	www.apec.com.vn
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I. CÁC NHÂN TỐ RỦI RO

1. Rủi ro về mặt kinh tế 

Sau khi chính thức gia nhập Tổ chức Thương mại thế giới đầu năm 2007, kinh tế Việt Nam đã bước đầu hội nhập với kinh tế thế giới. Năm 2009, Việt Nam được đánh giá là một trong những nền kinh tế hồi phục nhanh sau cuộc khủng hoảng kinh tế toàn cầu. Hiện nay, kinh tế trong và ngoài nước đã phục hồi tuy ở các mức độ khác nhau. Xu hướng phục hồi kinh tế của Việt Nam đã khá rõ nét, theo dự báo, GDP của Việt Nam năm 2010 sẽ tăng khoảng 6,5% (nguồn: Tổng cục Thống kê). Thị trường chứng khoán và bất động sản đã sôi động trở lại và dần ổn định. Tuy nhiên, theo nhận định của Quỹ tiền tệ thế giới (IMF), quá trình phục hồi kinh tế sẽ diễn ra chậm chạp do hệ thống tài chính vẫn còn yếu kém và hỗ trợ Nhà nước sẽ dần được bãi bỏ. Nền kinh tế trong nước đang có dấu hiệu tích cực nhưng nhiều chỉ tiêu kinh tế không thể hiện tăng trưởng bền vững. 

Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội là đơn vị kinh doanh hoạt động trong môi trường như vậy nên sự phát triển của Công ty chịu tác động trực tiếp và mạnh mẽ của tốc độ phát triển nền kinh tế.   

2. Rủi ro về mặt pháp luật


Hoạt động theo hình thức Công ty cổ phần đòi hỏi doanh nghiệp phải nghiêm chỉnh chấp hành luật pháp và các quy định hiện hành của Nhà nước. Trong quá trình xây dựng và phát triển, Nhà nước luôn quan tâm đến việc xây dựng, ban hành, bổ sung và điều chỉnh các văn bản nhằm hoàn thiện hệ thống pháp luật. Trong các lĩnh vực hoạt động của đơn vị, hầu hết đã có các luật đã được Quốc hội xây dựng và ban hành như: Luật Doanh nghiệp, Luật Đầu tư... Trong đó các thành phần kinh tế được đối xử bình đẳng, cạnh tranh lành mạnh, công khai và minh bạch, có trật tự kỷ cương, tạo môi trường pháp lý và cơ chế chính sách để phát huy các nguồn lực xã hội cho phát triển. 

Hiện tại, Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội chịu sự điều chỉnh của Luật Doanh nghiệp, Luật chứng khoán, Nghị định và các Thông tư hướng dẫn về chứng khoán và thị trường chứng khoán. Tuy nhiên, hệ thống pháp luật của Việt Nam hiện nay còn chưa đồng bộ, hệ thống các văn bản hướng dẫn thường xuyên có nhiều sự điều chỉnh sửa đổi và bổ sung nhằm hoàn thiện hơn đã ảnh hưởng không nhỏ đến hoạt động sản xuất kinh doanh của các doanh nghiệp. Nhằm hạn chế rủi ro do ảnh hưởng của pháp luật, Công ty luôn cập nhật các thay đổi trong các chính sách của pháp luật để nắm bắt và vận dụng sao cho phù hợp với chiến lược phát triển kinh doanh do Công ty đề ra. 

3. Rủi ro đặc thù ngành

Rủi ro lớn nhất là rủi ro về thị trường. Các hãng bia thương hiệu mạnh có nhiều cơ hội xâm nhập thị trường Việt Nam hơn khi Việt Nam đã gia nhập WTO. Những đối thủ cạnh tranh này có nhiều ưu thế về tài chính, công nghệ, quản lý và kinh nghiệm chiếm lĩnh thị trường có thể khiến thị phần của Công ty giảm sút.
4. Rủi ro khác


Các rủi ro bất khả kháng như động đất, thiên tai, bão lũ, hỏa hoạn, chiến tranh, dịch bệnh, khủng bố... đều ít nhiều gây ảnh hưởng đến hoạt động của Công ty. Các rủi ro trên có thể tác động lớn đến đời sống kinh tế, chính trị nói chung và ảnh hưởng đến hoạt động và hiệu quả của các doanh nghiệp nói riêng.
II. NHỮNG NGƯỜI CHỊU TRÁCH NHIỆM CHÍNH ĐỐI VỚI NỘI DUNG BẢN CÁO BẠCH

1. Tổ chức niêm yết

Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội

	Ông Vương Toàn
	Chủ tịch HĐQT

	Ông Nguyễn Văn Hùng
	Giám Đốc

	Ông Trần Văn Chung
	Trưởng Ban kiểm soát

	Bà Mai Thị Phương Liên
	Kế toán trưởng  


Chúng tôi đảm bảo rằng các thông tin và số liệu trong Bản cáo bạch này là phù hợp với thực tế mà chúng tôi được biết, hoặc đã điều tra, thu thập một cách hợp lý.

2. Tổ chức tư vấn 
Công ty Cổ phần Chứng khoán Châu Á - Thái Bình Dương
	Ông Nguyễn Đỗ Lăng
	Đại diện theo pháp luật 

	Chức vụ 
	Tổng Giám đốc 



Bản cáo bạch này là một phần của hồ sơ xin phép niêm yết chứng khoán do Công ty Cổ phần Chứng khoán Châu Á - Thái Bình Dương (APEC) tham gia lập trên cơ sở Hợp đồng tư vấn với Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội. Chúng tôi đảm bảo rằng việc phân tích, đánh giá và lựa chọn ngôn từ trong Bản cáo bạch này đã được thực hiện một cách hợp lý và cẩn trọng dựa trên cơ sở các thông tin và số liệu do Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội cung cấp.

III. CÁC KHÁI NIỆM

	UBCKNN
	Ủy ban Chứng Khoán Nhà nước

	          SGDCK HN
	Sở Giao dịch Chứng khoán Hà Nội

	Tổng Công ty
	Tổng Công ty Cổ phần Bia - Rượu - Nước giải khát Hà Nội

	Công ty
	Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội

	Tổ chức niêm yết
	Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội

	          Habeco Trading
	Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội

	ĐHĐCĐ
	Đại hội đồng cổ đông

	HĐQT
	Hội đồng quản trị

	CBCNV
	Cán bộ công nhân viên

	BHXH
	Bảo hiểm xã hội

	BCTC
	Báo cáo tài chính

	SXKD
	Sản xuất kinh doanh


IV. TÌNH HÌNH VÀ ĐẶC ĐIỂM CỦA TỔ CHỨC NIÊM YẾT

1. Tóm tắt quá trình hình thành và phát triển

1.1 Lịch sử hình thành và phát triển

Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội là Công ty con của Tổng Công ty Cổ phần Bia - Rượu - Nước giải khát Hà Nội, có nhiệm vụ phân phối toàn bộ sản phẩm Bia hơi Hà Nội sản xuất tại 183 Hoàng Hoa Thám, Ba Đình, Hà Nội theo chiến lược kinh doanh chung của Tổng Công ty. Habeco Trading được thành lập theo Nghị Quyết Đại hội đồng cổ đông sáng lập số 01/2006/NQ-ĐHĐCĐ ngày 5/12/2006 và Giấy chứng nhận Đăng ký Kinh doanh số 0103014976 của Sở Kế hoạch Đầu tư Hà Nội với tổng số vốn điều lệ ban đầu là 31.230.000.000 đồng Việt Nam, chính thức hoạt động từ ngày 01 tháng 01 năm 2007.

Năm 2007 là năm đầu tiên Công ty chính thức đi vào hoạt động, với sự sâu sát trong quản lý kinh doanh của Giám đốc Công ty và bộ máy giúp việc, thực hành chính sách cải tiến các khâu bán hàng và giao nhận hàng hóa. Công ty đảm bảo tăng trưởng các chỉ tiêu về tài chính và có những hoạt động tích cực trong công tác phát triển thương hiệu Bia hơi Hà Nội.
Trong năm 2007, Công ty đã đầu tư 25% vốn điều lệ để thành lập Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội - Hưng Yên 89 và đã lắp đặt xong dây chuyền sản xuất trong tháng 6 năm 2008.

Habeco Trading đã nhận được Giấy phép Đầu tư tại Trung tâm thương mại Habeco Trading 33, khu công nghiệp Thạch Thất Quốc Oai (Hà Tây cũ) được tiến hành khởi công xây dựng từ tháng 7 năm 2008 và chính thức đi vào hoạt động từ tháng 8 năm 2009.

Năm 2009, doanh thu Habeco Trading đạt 298 tỷ đồng, bằng 126% so với năm 2008, lợi nhuận sau thuế đạt 18,3 tỷ đồng, đạt 58% vốn điều lệ trong điều kiện cạnh tranh gay gắt, biến động về giá cả và ảnh hưởng của lạm phát.

Để giữ vững được thị trường cũng như tăng thị phần, cùng với các chính sách vĩ mô của Tổng công ty, Habeco Trading đã tiếp tục cải tiến các khâu hậu cần, nâng cao chất lượng dịch vụ và thực hiện các chính sách thị trường để đem đến cho người tiêu dùng sản phẩm tốt nhất.

Trước bối cảnh nền kinh tế đất nước đang trong giai đoạn phát triển và hội nhập nhanh với nhiều thời cơ và thách thức lớn, Công ty nhận thức rằng trong tương lai sẽ có nhiều khó khăn và thử thách. Tuy nhiên, bằng những kinh nghiệm và chiến lược kinh doanh đúng đắn, Habeco Trading sẽ hoàn thành tốt các chỉ tiêu đã đề ra, đồng thời tiếp tục phát triển thương hiệu, mở rộng thị trường, phát triển đa lĩnh vực đảm bảo mang lại hiệu quả cho hoạt động Công ty và lợi ích cao nhất cho các cổ đông.
1.2 Giới thiệu về Công ty  

	Tên Công ty
	CÔNG TY CỔ PHẦN THƯƠNG MẠI BIA HÀ NỘI

	Tên giao dịch quốc tế
	HANOI BEER TRADING JOINT STOCK COMPANY

	Tên viết tắt
	Habeco Trading

	Trụ sở chính
	Số 183, phố Hoàng Hoa Thám, Phường Ngọc Hà, Quận Ba Đình, Hà Nội

	Trụ sở giao dịch
	Số 183, phố Hoàng Hoa Thám, Phường Ngọc Hà, Quận Ba Đình, Hà Nội

	Điện thoại
	(04 ) 3728 1476

	Fax
	(04) 3728 1106

	Website
	www.biahoihanoi.com.vn

	Email
	habecotrading@vnn.vn


	Logo
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	Vốn điều lệ:
	31.230.000.000  đồng

	Giấy chứng nhận đăng ký 

kinh doanh:
	Giấy chứng nhận ĐKKD số 0102111943 do Sở Kế hoạch và Đầu tư Hà Nội cấp ngày 08 tháng 12 năm 2006, thay đổi lần thứ 5 ngày 26/05/2010


Ngành nghề kinh doanh:

· Kinh doanh bia, rượu, nước giải khát và vật tư, thiết bị, nguyên vật liệu ngành bia - rượu - nước giải khát;

· Kinh doanh nhà hàng, khách sạn (không bao gồm kinh doanh phòng hát karaoke, vũ trường, quán bar);

· Kinh doanh vận tải hàng hoá;

· Tổ chức hội chợ triển lãm;

· Quảng cáo và các dịch vụ liên quan đến quảng cáo;

· Xuất nhập khẩu các mặt hàng Công ty kinh doanh;

· Dịch vụ uỷ thác xuất nhập khẩu;

· Sản xuất nước uống tinh khiết, nước khoáng đóng chai;

· Kinh doanh phụ phẩm trong sản xuất bia, bao gồm: bã bia;

· Kinh doanh phế liệu, phế phẩm sau quá trình sản xuất bia;

· Kinh doanh nông lâm sản nguyên liệu (trừ lâm sản Nhà nước cấm);

· Kinh doanh thực phẩm tươi sống và chế biến;

· Sản xuất bia, rượu, nước giải khát (không bao gồm kinh doanh quán bar);

· Mua bán hoá chất (trừ hoá chất Nhà nước cấm);

· Môi giới thương mại;

· Kinh doanh bất động sản;

· Kinh doanh và cho thuê nhà xưởng, văn phòng, kho tàng, bến bãi;

· Dịch vụ tư vấn dự án đầu tư và xây dựng (không bao gồm dịch vụ thiết kế công trình).
2. Cơ cấu tổ chức Công ty
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2.1 Các đơn vị trực thuộc Công ty





























































































Đại hội đồng cổ đông

Đại hội đồng cổ đông gồm tất cả Cổ đông có quyền biểu quyết, là cơ quan quyết định cao nhất của Công ty, quyết định những vấn đề thuộc nhiệm vụ và quyền hạn được luật pháp và điều lệ Công ty quy định.
2.2 Hội đồng quản trị

Hội đồng quản trị là cơ quan quản lý Công ty, có quyền nhân danh Công ty để quyết định, thực hiện các quyền và nghĩa vụ của Công ty không thuộc thẩm quyền của Đại hội đồng cổ đông. Hội đồng quản trị của Công ty có 05 thành viên, mỗi nhiệm kỳ tối đa của từng thành viên là 05 năm. Chủ tịch Hội đồng quản trị do HĐQT bầu ra.

	1.
	Ông:
	Vương Toàn
	-
	Chủ tịch Hội đồng quản trị

	2.
	Ông:
	Nguyễn Văn Hùng
	-
	Phó Chủ tịch Hội đồng quản trị

	3.
	Ông:
	Vũ Anh Tuấn
	-
	Thành viên Hội đồng quản trị

	4.
	Ông:
	Phạm Việt Dũng
	-
	Thành viên Hội đồng quản trị

	5.
	Ông:
	Đinh Lê Anh
	-
	Thành viên Hội đồng quản trị


2.3 Ban kiểm soát

Ban kiểm soát do ĐHĐCĐ bầu ra có chức năng hoạt động độc lập với Hội đồng quản trị và Ban Giám đốc và thay mặt ĐHĐCĐ giám sát mọi mặt hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty, báo cáo trực tiếp ĐHĐCĐ. Ban kiểm soát của Công ty có 03 thành viên.

Danh sách thành viên Ban Kiểm soát:

	 1.
	Ông:
	Trần Văn Chung
	-
	Trưởng Ban Kiểm soát

	2.
	Bà:
	Nguyễn Thị Kim Dung
	-
	Thành viên Ban Kiểm soát

	3.
	Bà:
	Lê Thị Thanh Bình
	-
	Thành viên Ban Kiểm soát


2.4 Ban Giám đốc

Ban Giám đốc Công ty gồm Giám đốc và các Phó Giám đốc. Giám đốc là người điều hành và chịu trách nhiệm về mọi mặt hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty theo Điều lệ Công ty. Giám đốc là người đại diện theo pháp luật của Công ty.

Danh sách thành viên Ban Giám đốc:

	1.
	Ông:
	Nguyễn Văn Hùng
	-
	Giám đốc

	2.
	Ông:
	Vũ Anh Tuấn
	-
	Phó  Giám đốc


2.5 Các Phòng, Ban chức năng Công ty gồm 

· Phòng kế hoạch tổng hợp

Chức năng

· Là một bộ phận tham mưu của Giám đốc trong việc tổ chức, xây dựng bộ máy quản lý và công tác quản lý nguồn nhân lực.

· Tham mưu giúp Giám đốc trong việc xây dựng và tổ chức triển khai thực hiện kế hoạch kinh doanh, theo dõi và tổng hợp tình hình kinh doanh của công ty.

· Chịu trách nhiệm trước Giám đốc về lĩnh vực tổ chức, quản lý nguồn nhân lực của công ty, kế hoạch và điều hành kinh doanh của công ty.

· Định hình mô hình, xây dựng và thường xuyên hoàn thiện tổ chức bộ máy quản lý và đáp ứng yêu cầu quy hoạch và phát triển kinh doanh của công ty.

· Xây dựng quy hoạch cán bộ dài hạn, thực hiện chế độ đào tạo, luân chuyển.

· Thực hiện theo kế hoạch tổ chức bộ máy quản lý, quy hoạch cán bộ đã được phê duyệt. Giúp việc cho Giám đốc về công tác văn phòng và quản trị hành chính, đối nội, đối ngoại. 
· Phòng Tài chính Kế toán

Chức năng

· Tham mưu, giúp việc cho Giám đốc về công tác tài chính, kế toán của Công ty. 

· Phản ánh mọi hoạt động sản xuất dưới dạng giá trị theo đúng qui định của Nhà nước. 

· Đảm bảo nguồn tài chính cho kinh doanh và đầu tư phát triển sản xuất. 

· Thực hiện các nghĩa vụ tài chính với Nhà nước theo pháp luật hiện hành.
· Chịu trách nhiệm trước Giám đốc về lĩnh vực tài chính và kế toán của Công ty.
· Phòng kinh doanh

Chức năng

· Giúp Giám đốc tổ chức việc bảo quản hàng hoá, vật tư cho kinh doanh, đảm bảo đúng chất lượng, số lượng, kế hoạch kinh doanh và hiệu quả kinh tế.

· Đảm bảo giao hàng đúng chất lượng và số lượng theo kế hoạch kinh doanh cho khách hàng của Công ty.

· Tổ chức hoạt động kinh doanh keg Bia hơi Hà Nội 2 lít.

· Chịu trách nhiệm trước Giám đốc về công việc được giao…

3.   Danh sách cổ đông nắm giữ từ trên 5% vốn cổ phần của công ty, Danh sách cổ đông sáng lập và tỉ lệ cổ phần nắm giữ, Cơ cấu cổ đông

3.1.  Danh sách cổ đông nắm giữ trên 5% vốn cổ phần của Công ty tại thời điểm 07 tháng 04 năm 2010

	STT
	Cổ đông
	Số CMTND/ ĐKKD
	Địa chỉ
	Số cổ phần (cổ phần)
	Tỷ lệ (%)

	
	TCT Cổ phần Bia - Rượu - Nước Giải Khát Hà Nội 

Đại diện:

Vương Toàn

Phạm Việt Dũng

Nguyễn Văn Hùng

Đinh Lê Anh
	0103025268
	183 Hoàng Hoa Thám -Ba Đình - Hà Nội 


	936.900

312.300

312.300

312.300
	30,00
10,00
10,00
10,00

	
	Tổng cộng
	
	
	1.873.800
	60


(Nguồn: Sổ cổ đông ngày 7/4/2010 Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)

3.2.  Cơ cấu cổ đông tại thời điểm 07/04/2010
	STT
	Cổ đông
	Cổ phần nắm giữ (cổ phần)
	Tỷ lệ nắm giữ (%)

	1
	Cổ đông trong nước:

· Cá nhân

· Tổ chức
	3.123.000

1.249.200
1.873.800

	100
40
60

	2
	Cổ đông nước ngoài:

· Cá nhân
· Tổ chức
	0

0

0
	0

0

0

	
	Tổng cộng
	3.123.000
	100


(Nguồn: Sổ cổ đông ngày 7/4/2010 Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)

3.3. Danh sách cổ đông sáng lập và tỉ lệ cổ phần nắm giữ đến ngày 07/04/2010
	Tên cổ đông
	Địa chỉ
	Số CMND/

ĐKKD
	Số cổ phần
	Giá trị 

(ngàn đồng)
	Tỷ lệ/VĐL

	TCT Cổ phần Bia Rượu Nước Giải Khát Hà Nội
	183 Hoàng Hoa Thám - Ba Đình - Hà Nội
	0103025268
	1.873.800
	18.738.000
	60%

	Trần Quý Cộng
	Số 85B, tổ 27, phường Phương Liên, Đống Đa, Hà Nội; 
	011914731
	2.000
	20.000
	0,06%

	Vũ Anh Tuấn
	 B12, Tập thể Viện khoa học Việt Nam, ngõ 106, Hoàng Quốc Việt, Cầu Giấy, Hà Nội; 
	011869192 
	1.000
	10.000
	0,03%

	Tổng cộng
	
	
	1.876.800
	18.768.000
	60,09%


(Nguồn: Sổ cổ đông ngày 07/04/2010 và Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh thay đổi lần 5 ngày 26/7/2010 của Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)
Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội được thành lập với số vốn ban đầu là 31.230.000.000 đồng và nhận giấy Đăng ký kinh doanh lần đầu ngày 8/12/2006. Theo điều 85 khoản 5 Luật Doanh nghiệp quy định: “Sau thời hạn 3 năm kể từ ngày Công ty được cấp Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh, các hạn chế đối với cổ phần phổ thông của cổ đông sáng lập đều được bãi bỏ”. Như vậy, tính tới thời điểm 30/6/2010, các hạn chế về chuyển nhượng của cổ đông sáng lập CTCP Thương mại Bia Hà Nội đã được bãi bỏ.
4. Danh sách những công ty mẹ và công ty con của tổ chức đăng ký niêm yết, những công ty mà tổ chức đăng ký niêm yết đang nắm giữ quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối, những công ty nắm giữ quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối đối với tổ chức đăng ký niêm yết
4.1 Công ty mẹ
	Tên công ty
	Địa chỉ
	Cổ phần 

nắm giữ
	Tỷ lệ

	Tổng Công ty Cổ Phần Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội 


	Số 183 Hoàng Hoa Thám- Ba Đình- Hà Nội; 
Số GCN ĐKKD 0103025268 
	1.873.800
	60%


(Nguồn: Sổ cổ đông ngày 7/4/2010 Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)

Tổng công ty Cổ phần Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội được thành lập theo Giấy chứng nhận ĐKKD số 0103025268 ngày 16/06/2008 do Sở Kế hoạch và Đầu tư thành phố Hà Nội cấp. Ngành, nghề kinh doanh chính của Tổng Công ty như sau:
· Kinh doanh các loại bia, rượu, cồn, nước giải khát; vật tư, nguyên liệu, thiết bị, phụ tùng có liên quan đến ngành bia, rượu, nước giải khát, các loại hương liệu, nước cốt để sản xuất bia, rượu, nước giải khát; các loại bao bì, nhãn hiệu cho ngành bia, rượu, nước giải khát;

· Dịch vụ tư vấn, đào tạo, nghiên cứu, chuyển giao công nghệ; Thiết kế, chế tạo, xây, lắp đặt thiết bị và công trình chuyên ngành bia, rượu, nước giải khát;

· Kinh doanh bất động sản: trung tâm thương mại, khách sạn, văn phòng, nhà ở cho thuê;

· Kinh doanh du lịch, nhà hàng, dịch vụ ăn uống (không bao gồm kinh doanh quán bar, phòng hát karaoke, vũ trường).

4.2 Công ty con 
Không có

4.3 Công ty liên kết, liên doanh

Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội - Hưng Yên 89 thành lập ngày 14/05/2007. 

- Trụ sở: Xã Trưng Trắc, huyện Văn Lâm, tỉnh Hưng Yên.

- Vốn điều lệ: 30.000.000.000 đồng (Ba mươi tỷ đồng)

- Lĩnh vực hoạt động:

· Sản xuất các loại bia;

· Chưng, tinh cất, pha chế các loại rượu mạnh

· Sản xuất rượu vang;

· Sản xuất đồ uống không cồn, nước khoáng;

· Sản xuất, mua bán vật tư, thiết bị, nguyên liệu ngành bia, rượu, nước giải khát;

· Kinh doanh dịch vụ lưu trú ngắn ngày;

· Dịch vụ nhà hàng, ăn uống;

· Dịch vụ vận tải hàng hóa;

· Kinh doanh thực phẩm tươi sống, thực phẩm công nghệ chế biến;

· Kinh doanh vật liệu xây dựng;

· Kinh doanh phân bón, hóa chất…

- Vốn góp của Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội: 7.500.000.000 đồng (Bảy tỷ năm trăm triệu đồng), chiếm 25% vốn điều lệ của Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội - Hưng Yên 89. Tại thời điểm 31/12/2009, Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội đã góp đầy đủ số tiền trên.
5. Hoạt động kinh doanh của Công ty

5.1 Lĩnh vực hoạt động và sản phẩm dịch vụ chính của Công ty

· Kinh doanh bia, rượu, nước giải khát

Bia hơi Hà Nội từ lâu đã trở thành nét văn hoá không thể thiếu trong đời sống ẩm thực của người tiêu dùng Hà Nội nói riêng và người tiêu dùng Việt Nam nói chung.

Với lợi thế là Công ty con của Tổng Công ty Cổ Phần Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội, đơn vị độc quyền phân phối sản phẩm bia hơi Hà Nội, trong những năm qua, Habeco Trading đã đạt được những kết quả ấn tượng trong việc đưa sản phẩm bia hơi Hà Nội đến người tiêu dùng. Đặc biệt từ năm 2009, Công ty đã đưa ra thị trường sản phẩm Bia hơi Hà Nội keg 2 lít được người tiêu dùng đánh giá cao, góp phần tăng doanh thu, lợi nhuận cho Công ty. 
Một số hình ảnh sản phẩm Bia hơi Hà Nội Công ty đang kinh doanh
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· Kinh doanh vật tư, thiết bị, nguyên vật liệu ngành bia, rượu, nước giải khát

Ngoài sản phẩm chính là kinh doanh bia hơi, Công ty còn chú trọng đến kinh doanh vật tư, thiết bị, nguyên vật liệu ngành bia, rượu, nước giải khát như kinh doanh bã bia, mua bán phế liệu từ sản xuất bia để đa dạng hóa sản phẩm. Tuy nhiên, hiện nay, lĩnh vực kinh doanh này chưa được chú trọng mở rộng nên doanh thu còn hạn chế. 
5.2.  Sản lượng sản phẩm/giá trị dịch vụ qua các năm 

a. Cơ cấu tổng doanh thu theo hoạt động  











Đơn vị: Ngàn đồng
	Danh mục
	Năm 2008
	Năm 2009
	6 tháng ĐN 2010

	
	
	
	

	
	Giá trị
	Tỷ trọng (%)
	Giá trị
	Tỷ trọng (%)
	Giá trị
	Tỷ trọng (%)

	Doanh thu bán hàng và cung cấp DV
	237.014.251
	98,79
	298.878.622
	99,46
	156.001.275
	98,26

	Doanh thu hoạt động tài chính
	2.816.869
	1,17
	1.010.705
	0,34
	1.692.244
	1,07

	Thu nhập khác
	94.287
	0,04
	604.090
	0,20
	1.072.147
	0,67

	Tổng cộng
	239.925.407
	100,00
	300.493.417
	100,00
	158.765.666
	100,00


Nguồn: BCTC  kiểm toán năm 2009  và BCTC quý II năm 2010 của Công ty 
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Trong đó, doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ như sau

Cơ cấu doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ giai đoạn 2008 - 06/2010








Đơn vị: triệu đồng
	Loại doanh thu
	Năm 2008
	Năm 2009
	6 tháng ĐN 2010

	
	Giá trị
	Tỷ trọng (%)
	Giá trị
	Tỷ trọng (%) 
	Giá trị
	Tỷ trọng (%) 

	Doanh thu từ bán bia hơi
	225.094,4
	95
	296.229
	99,1
	154.971
	99,34

	Doanh thu từ bán bia tươi
	1.073,4
	0,5
	799
	0,3
	123
	0,08

	Doanh thu từ bán bia lon
	3.557
	1,5
	0
	0
	0
	0

	Doanh thu từ bán phế liệu
	1.015
	0,4
	0
	0
	0
	0

	Doanh thu từ bã bia
	4.351,4
	1,8
	0
	0
	0
	0

	Doanh thu từ bán hàng hoá & DV khác
	1.923
	0,8
	1.850
	0,6
	907
	0,58

	Cộng
	237.014
	100,00
	298.878
	100,00
	156.001
	100,00


Nguồn: Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội

Doanh thu từ bán bia hơi chiếm tỷ trọng chủ yếu trong tổng doanh thu của Công ty, chiếm từ 95% - 99% trong doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ. 

Năm 2008, trong điều kiện kinh tế có nhiều khó khăn do ảnh hưởng của cuộc khủng hoảng toàn cầu nhưng sản lượng tiêu thụ bia hơi của Công ty đạt 31,5 triệu lít, doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ đạt hơn 237 tỷ đồng, tăng 13.2% so với năm 2007.

Năm 2009, doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ tiếp tục tăng trưởng, đạt 298.878 triệu đồng, tăng 26,10% so với năm 2008. Đạt được kết quả này là do Công ty đã chiếm được một thị phần khá ổn định, luôn đảm bảo được sự tăng trưởng về sản lượng tiêu thụ qua các năm.
Kể từ năm 2009, Công ty chỉ kinh doanh sản phẩm bia hơi và bia tươi của Tổng Công ty Cổ phần Bia Rượu Nước Giải khát Hà Nội, không sản xuất sản phẩm bia nên doanh thu từ bia lon, phế liệu và bã bia của Công ty bằng không.
5.3.  Cơ cấu tổng lợi nhuận theo hoạt động

Cơ cấu lợi nhuận trước thuế theo hoạt động của Công ty giai đoạn 2008 - 06/2010









Đơn vị: Ngàn đồng


	Danh mục
	Năm 2008
	Năm 2009
	6 tháng ĐN 2010

	
	
	
	

	
	Giá trị
	Tỷ trọng (%)
	Giá trị
	Tỷ trọng (%)
	Giá trị
	Tỷ trọng (%)

	Lợi nhuận bán hàng và cung cấp DV
	21.440.208
	88,26
	20.509.008
	92,70
	8.537.529
	75,54

	Lợi nhuận hoạt động tài chính
	2.816.869
	11,60
	1.010.705
	4,57
	1.692.244
	14,97

	Lợi nhuận khác
	35.030
	0,14
	603.477
	2,73
	1.072.147
	9,49

	Tổng cộng
	24.292.107
	100,00
	22.123.190
	100,00
	11.301.920
	100,00


Nguồn: BCTC  kiểm toán năm 2009 và BCTC quý II năm 2010 Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội

Tỷ trọng lợi nhuận trước thuế theo hoạt động trên tổng doanh thu của Công ty giai đoạn 2008 - 06/2010









Đơn vị: Ngàn đồng


	Danh mục
	Năm 2008
	Năm 2009
	6 tháng ĐN 2010

	
	
	
	

	
	Giá trị
	Tỷ trọng LN/TDT (%)
	Giá trị
	Tỷ trọng LN/TDT (%)
	Giá trị
	Tỷ trọng LN/TDT (%)

	Lợi nhuận bán hàng và cung cấp DV
	21.440.208
	8,94
	20.509.008
	6,83
	8.537.529
	5,38

	Lợi nhuận hoạt động tài chính
	2.816.869
	1,17
	1.010.705
	0,33
	1.692.244
	1,07

	Lợi nhuận khác
	35.030
	0,01
	603.477
	0,20
	1.072.147
	0,68

	Tổng cộng
	24.292.107
	10,12
	22.123.190
	7,36
	11.301.920
	7,13


Nguồn: BCTC kiểm toán năm 2009 và BCTC quý II năm 2010 Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội

Lợi nhuận chủ yếu của Công ty là từ bán hàng và cung cấp dịch vụ, chiếm trung bình 90% trong tổng cơ cấu lợi nhuận của Công ty. Năm 2009, ngoài lợi nhuận bán hàng và cung cấp dịch vụ, lợi nhuận hoạt động tài chính, Công ty bắt đầu thu được lợi nhuận từ nguồn cho thuê các thiết bị liên quan đến việc phân phối và bảo quản sản phẩm bia hơi như máy rót bia, máy chiết bia...
5.4.  Nguyên vật liệu 

· Nguồn nguyên vật liệu
Đặc thù của Công ty là hoạt động trong lĩnh vực thương mại, không phải là đơn vị sản xuất nên không có nguồn nguyên vật liệu đầu vào. Tuy nhiên có thể hiểu nguồn nguyên vật liệu của Công ty chính là các sản phẩm bia Công ty cung cấp ra thị trường. Các sản phẩm bia hơi, bia tươi, bia lon của Công ty lấy từ nhà sản xuất là Tổng Công ty Cổ phần Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội.

· Sự ổn định của nguồn nguyên vật liệu

So với các doanh nghiêp kinh doanh thương mại cùng ngành nghề, Habeco Trading có lợi thế nổi bật về nguồn cung cấp sản phẩm đầu vào. Nhà cung cấp sản phẩm đầu vào của Habeco Trading là Tổng Công ty CP Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội - Công ty mẹ của Công ty. Habeco Trading được Công ty mẹ chỉ định là nhà phân phối độc quyền sản phẩm bia hơi Hà Nội, sản phẩm đồ uống được đông đảo quần chúng ưa thích.
Mặc dù Habeco Trading là Công ty con, luôn được Tổng Công ty tạo các điều kiện thuận lợi trong việc phân phối sản phẩm, mở rộng thị trường, nhưng Công ty vẫn luôn khẳng định là nhà phân phối, bạn hàng có uy tín. Công ty luôn tuân thủ đúng quy trình bảo quản các sản phẩm bia theo yêu cầu các nhà sản xuất, đồng thời, thực hiện nghiêm túc việc thanh toán các khoản công nợ đúng thời hạn nên được hưởng nhiều ưu đãi trong chính sách bán hàng, qua đó tạo dựng được sự chủ động về nguồn nguyên liệu đầu vào và sự ổn định trong hoạt động sản xuất kinh doanh.

· Ảnh hưởng của giá cả nguyên vật liệu đến doanh thu, lợi nhuận

Giá nguyên liệu đầu vào tăng hay giảm ảnh hưởng rất nhạy cảm đến kết quả kinh doanh của Công ty. Năm 2009, Tổng Công ty CP Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội đã tăng 500 đồng/lít bia hơi Hà Nội nhưng để đảm bảo mục tiêu mở rộng thị trường và duy trì khách hàng truyền thống, Công ty thực hiện giữ nguyên giá bán đến người tiêu dùng. Năm 2009, Công ty được giảm 30% thuế suất thuế thu nhập doanh nghiệp áp dụng đối với các doanh nghiệp vừa và nhỏ nên mặc dù lợi nhuận trước thuế giảm so với năm 2008 nhưng lợi nhuận sau thuế vẫn tăng, nhưng về lâu dài, việc tăng giá các sản phẩm đầu vào sẽ ảnh hưởng đến lợi nhuận của Công ty. Hiện nay, thuế suất thuế tiêu thụ đặc biệt bia hơi tăng lên 45% trong khi thuế suất bia chai và bia lon giảm xuống mức 45%. Sản phẩm bia hơi từ lâu đã được coi là sản phẩm bình dân, nếu mức thuế suất thuế Tiêu thụ đặc biệt tăng sẽ làm tăng giá thành sản phẩm.
5.5. Chi phí sản xuất  

Đơn vị: Ngàn đồng

	Danh mục
	Năm 2008
	Năm 2009
	6 tháng ĐN 2010

	
	
	
	

	
	Giá trị
	%/Tổng Doanh thu 
	Giá trị
	%/Tổng Doanh thu 
	Giá trị
	%/Tổng Doanh thu 

	Giá vốn hàng bán
	198.289.766
	82,65%
	257.518.626
	85,70%
	135.143.879
	85,12%

	Chi phí bán hàng
	14.060.722
	5,86%
	18.910.253
	6,29%
	11.488.291
	7,24%

	Chi phí QLDN
	3.223.556
	1,34%
	1.940.735
	0,65%
	831.576
	0,52%

	Chi phí khác
	59.256
	0,02%
	       613   
	0,00%
	-
	0,00%

	Tổng cộng
	215.633.300
	89,87%
	278.370.227
	92,64%
	147.463.746
	92,88%


(Nguồn: BCTC  kiểm toán năm 2009 và BCTC quý II năm 2010 Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội)
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Đặc thù của Công ty là hoạt động trong lĩnh vực kinh doanh thương mại nên giá vốn hàng bán chiếm tỷ trọng lớn trong tổng chi phí của Công ty. Giá vốn này phụ thuộc vào giá bia hơi Tổng Công ty giao cho Habeco Trading. Năm 2009, tỷ trọng giá vốn trên doanh thu tăng cao do giá bia đầu vào Tổng Công ty giao cho Công ty tăng lên thêm 500 đ/lít. 
Chi phí bán hàng của Công ty hai năm gần đây tăng lên là do Công ty thực hiện các chiến lược marketing để phát triển thương hiệu. Trong khi đó, bộ máy quản lý hoạt động ngày càng hiệu quả nên chi phí quản lý doanh nghiệp có xu hướng giảm. Công ty không có nợ vay do vậy không phát sinh chi phí lãi vay trong các năm vừa qua.

Theo Báo cáo tài chính quý II năm 2010, số dư khoản mục chi phí xây dựng cơ bản của Công ty là 29.782.101.165 đồng, chi tiết như sau:

	
Chi phí xây dựng dở dang
	31/12/2009
	30/06/2010

	Chi phí xây dựng TTTM Habeco Trading 33 - phần đất
	7.208.441.323
	8.007.816.400

	Chi phí xây dựng TTTM Habeco Trading 33 - phần thi công
	21.628.181.822
	21.774.284.765

	Cộng
	28.836.623.145
	29.782.101.165


(Nguồn: BCTC kiểm toán năm 2009 và BCTC quý II năm 2010 của Công ty CP Thương mại Bia Hà nội
Tại thời điểm 30/06/2010, công trình đã hoàn thành và đưa vào sử dụng, tuy nhiên do chưa đầy đủ hồ sơ quyết toán nên Công ty chưa ghi nhận tăng giá trị tài sản cố định. Dự kiến, đến tháng 10 năm 2010, Công ty sẽ hoàn tất hồ sơ quyết toán và ghi tăng giá trị tài sản của Công ty. Hiện nay, toàn bộ mặt bằng kho tại đây đã được Công ty TNHH Một Thành viên Habeco ký hợp đồng thuê. Lợi nhuận từ hoạt động cho thuê kho năm 2009 là 486 triệu đồng. Năm 2010, ước tính doanh thu từ hoạt động này là 1,4 tỷ đồng. 

5.6. Trình độ công nghệ, nhân lực:

· Máy móc thiết bị: 
Máy móc thiết bị chủ yếu của Công ty là các máy chiết bia, khuôn bom bia, máy dập nắp chai. Nhìn chung, máy móc, thiết bị phục vụ cho việc tiêu thụ sản phẩm bia hơi của Công ty còn khá mới, điều này cho phép Công ty phân phối ra thị trường sản phẩm bia hơi với chất lượng cao,  từ đó nâng cao sức cạnh tranh và dần mở rộng thị trường tiêu thụ trong nước. 

Công ty có kế hoạch dài hạn trong việc đầu tư máy móc thiết bị để đáp ứng yêu cầu SXKD của mình. Công ty tiến hành kiểm kê đánh giá định kỳ chất lượng máy móc thiết bị hiện có để kịp thời bổ sung những thiết bị tiên tiến, hiện đại để đáp ứng yêu cầu SXKD đồng thời có phương án bán thanh lý những máy móc thiết bị cũ, không phù hợp.

Việc kịp thời đầu tư, bổ sung máy móc thiết bị tiên tiến, hiện đại và phù hợp sẽ làm giảm chi phí, chống được hàng giả, hàng nhái trên thị trường, tăng hiệu quả SXKD và uy tín của Công ty.

· Thiết bị văn phòng
Công ty không ngừng đầu tư đổi mới trang bị máy móc thiết bị văn phòng để năng cao hiệu quả công tác quản lý điều hành của Công ty như: đầu tư thêm máy photocopy tốc độ cao, máy vi tính, máy tính xách tay... kết nối mạng Internet để cập nhật và xử lý các thông tin một cách hiệu quả nhất.

· Hợp  tác, liên danh, liên kết:
Công ty đã tiến hành xúc tiến làm việc, hợp tác với các đối tác để tìm kiếm cơ hội đầu tư. Hiện tại, Công ty đang liên kết với Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội Hưng Yên (Habeco Trading 89) đầu tư xây dựng nhà máy và lắp đặt dây chuyền sản xuất bia. Tháng 6 năm 2008 Công ty bắt đầu sản xuất thử sản phẩm Bia, dự kiến cuối năm 2010, sản phẩm bia của Habeco Trading 89 sẽ ra mắt người tiêu dùng.
Hình ảnh phối cảnh Habeco trading 89

[image: image10.png]



Ngoài ra, Công ty đã thực hiện đầu tư Dự án Trung tâm thương mại Habeco Trading 33 tại khu công nghiệp Thạch Thất, Quốc Oai, (Hà Tây cũ). Dự án khởi công vào tháng 7/2008, đã hoàn thành và chính thức đi vào hoạt động tháng 8/2009. Dự án có tổng diện tích 9.660 m2, gồm các hạng mục đầu tư xây dựng nhà điều hành; khu kinh doanh dịch vụ thương mại phân phối các sản phẩm rượu, bia, nước giải khát; các nhà kho và các công trình phụ trợ như: bãi đỗ xe, nhà bảo vệ, trạm điện, trạm bơm… Tổng dự toán của dự án là 24,8 tỷ đồng. 

Hình ảnh phối cảnh Trung tâm thương mại habeco Trading 33
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· Nhân lực: 
Cùng với sự tăng trưởng phát triển, Công ty luôn coi việc đào tạo, tuyển dụng và tổ chức nguồn nhân lực là ưu tiên hàng đầu trong công tác quản lý điều hành sản xuất kinh doanh.

Công ty thường xuyên tổ chức cho đội ngũ cán bộ, kỹ sư của Công ty tham gia các khóa học về quản lý kinh tế, marketing để bồi dưỡng về nghiệp vụ. Đồng thời, Công ty tuyển dụng thêm các cán bộ kinh tế, kỹ thuật có đủ trình độ năng lực và kinh nghiệm để phục vụ việc thiết lập và xây dựng hệ thống phân phối sản phẩm bia hơi tại Hà Nội và các tỉnh thành trên toàn quốc.
5.7. Tình hình kiểm tra chất lượng sản phẩm dịch vụ 
Việc kiểm tra chất lượng sản phẩm được thực hiện chặt chẽ từ khâu nhận sản phẩm từ nhà sản xuất là Tổng Công ty CP Bia Rượu nước giải khát Hà Nội tới khâu phân phối đến các đại lý và người tiêu dùng. Trong quá trình phân phối và tiêu dùng, HABECO Traing đã có những hướng dẫn, tư vấn cụ thể cho khách hàng kỹ thuật ủ, bảo quản và chiết rót bia, đồng thời khách hàng cũng có những cam kết nghiêm túc thực hiện những yêu cầu chất lượng sản phẩm của Công ty
5.8. Hoạt động Marketing
Chiến lược marketing của Công ty là thỏa mãn tối đa nhu cầu khách hàng, quảng bá rộng rãi hình ảnh sản phẩm và thương hiệu Bia hơi Hà Nội. Trong thời gian qua, Habeco Trading đã đạt được nhiều mục tiêu quan trọng:
· Nâng cao thỏa mãn khách hàng bằng việc đổi mới trong các khâu bán hàng và giao nhận, củng cố lại niềm tin của người tiêu dùng trên thị trường đối với sản phẩm Bia hơi Hà Nội bằng việc cải tiến nội bộ và chính sách thị trường.

· Từng bước thực hiện 10 giải pháp bảo vệ thương hiệu Bia hơi Hà Nội:
· Ổn định, nâng cao chất lượng sản phẩm từ khâu sản xuất đến tiêu dùng.
· Phát huy tối đa năng lực sản xuất nhằm đáp ứng đầy đủ nhu cầu, mong muốn của thị trường vào bất kỳ thời điểm nào.
· Đa dạng hóa hình thức phục vụ nhu cầu khách hàng.
· Cải tiến bao bì sản phẩm, sử dụng nắp chụp bảo hiểm 1 lần để chống hiện tượng pha trộn bia kém chất lượng, sơn tĩnh điện vành giữa vỏ keg để có thể phân biệt với mọi bao bì của các hãng bia hơi khác.
· Đồng nhất về sự hiện diện thương hiệu Bia hơi Hà Nội trên thị trường, thực hiện quảng bá giới thiệu sản phẩm, treo biển Bia Hà Nội theo một mẫu thống nhất chung.

· Tăng cường giao hàng đến tận địa điểm kinh doanh.

· Xây dựng hệ thống Địa chỉ Vàng, là những địa điểm người tiêu dùng hoàn toàn yên tâm khi đến thưởng thức Bia hơi Hà Nội.

· Tăng cường phối hợp với các cơ quan quản lý chức năng, công an kinh tế, Hội Bia hơi Hà Nội để thường xuyên kiểm tra, giám sát việc kinh doanh và vận chuyển bia trên thị trường.

· Đa dạng hóa chủng loại bao bì như Bia hơi Hà Nội keg 2 lít.

· Tăng cường quảng bá, cập nhật thông tin đến người tiêu dùng thông qua website: www.biahoihanoi.com.vn.

Công ty đã tổ chức thành công Ngày hội Bia hơi Hà Nội cuối năm 2008 tạo được tiếng vang lớn cho thương hiệu Habeco nói chung và thương hiệu Bia Hà Nội nói riêng. Ngày hội đã để lại ấn tượng sâu sắc trong lòng người hâm mộ Bia hơi Hà Nội, giúp đông đảo khách hàng biết đến sự đổi mới của bia hơi Hà Nội với lời cam kết phục vụ tốt nhất tại các địa chỉ vàng - Bia hơi Hà Nội. 
Hoạt động này sẽ tiếp tục được Công ty duy trì trong những năm tiếp theo để quảng bá và nâng cao hình ảnh Bia hơi Hà Nội.

· Xây dựng đội ngũ cán bộ công nhân viên nhận thức được mục tiêu phục vụ tốt nhất nhằm thỏa mãn tối đa nhu cầu của khách hàng.

· Thực hiện củng cố sắp xếp lại đội xe, giảm chi phí nhưng vẫn đảm bảo giao hàng đúng giờ và địa điểm cho khách hàng mặc dù số lượng điểm giao hàng tăng lên và địa bàn rộng hơn trước. Công ty hỗ trợ vận chuyển đến các điểm bán hàng cho khách hàng ngoại tỉnh như tuyến Hà Nội - Hải Dương - Hải Phòng, Hà Nội - Bắc Ninh, đảm bảo chất lượng bia đến tay người tiêu dùng.

· Việc cải tiến quy trình kiểm kê keg Inox được thực hiện vào thời điểm cuối năm nên không phải ngừng bán bia trong năm mà vẫn quản lý chặt chẽ vỏ keg.

· Công ty thực hiện cải tiến quy trình bán hàng, đưa ra ba giá vào một hóa đơn và được khách hàng hưởng ứng.

Để giữ vững thị trường cũng như tăng thị phần, bên cạnh các chính sách của Tổng Công ty, Habeco trading sẽ tiếp tục cải tiến các khâu hậu cần, nâng cao chất lượng dịch vụ, thực hiện nhiều hơn các chính sách thị trường, quảng cáo, khuyến mại, trang bị các vật dụng, biển bảng... để gia tăng giá trị cho khách hàng. Cùng với Habeco trading 89 chuẩn bị thị trường cho bia hơi Hà Nội sản xuất tại Hưng Yên
5.9. Nhãn hiệu thương mại, đăng ký phát minh sáng chế bản quyền

Theo hồ sơ đăng ký, logo và nhãn hiệu của Công ty như sau:
[image: image20.jpg]



5.10. Các hợp đồng lớn đang thực hiện hoặc đã ký kết

	STT
	Nội dung hợp đồng
	Giá trị (VNĐ)
	Tên đối tác 


	Thời gian thực hiện

	1
	Mua bán Bia Hơi Hà Nội (*)
	
	Tổng Công ty CP Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội
	Năm 2010

	2
	Mua bán Bia Hơi Hà Nội (*)
	
	Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội - Hưng Yên 89
	Năm 2010


(*) Là các Hợp đồng ký kết với nhà sản xuất trong đó Habeco Trading được độc quyền phân phối sản phẩm Bia Hơi Hà Nội. 

 (Nguồn: Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)
6. Báo cáo kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh

6.1 Tóm tắt một số chỉ tiêu về hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty trong giai đoạn 2008 - 06/2010
Đơn vị: Nghìn đồng

	Danh mục
	Năm 2008
	Năm 2009
	% tăng giảm
	6 tháng ĐN 2010

	Tổng giá trị tài sản 
	55.783.454
	84.360.150
	51,23
	97.706.858

	Doanh thu thuần 
	237.014.251
	298.878.622
	26,10
	156.001.275

	Lợi nhuận từ hoạt động kinh doanh 
	24.257.077
	21.519.713
	-11,29
	10.229.773

	Lợi nhuận khác  
	35.030
	603.477
	1.622,74
	1.072.147

	Lợi nhuận trước thuế 
	24.292.107
	22.123.190
	- 8,93
	11.301.920

	Lợi nhuận sau thuế 
	17.523.968
	18.271.246
	4,26
	8.700.961

	Tỷ lệ lợi nhuận trả cổ tức 
	44,55%
	42,73%
	- 1,82
	-


Nguồn: BCTC  kiểm toán năm 2009 và BCTC quý II năm 2010  của Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội


Tổng giá trị tài sản của Công ty năm 2009 tăng 51% so với năm 2008 là do Công ty tiến hành đầu tư mua sắm tài sản, chủ yếu là phương tiện vận chuyển bia hơi, các máy rót bia, chiết bia và bảo quản bia.
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Năm 2009, doanh thu thuần của Công ty tăng 26,1% so với năm 2008, tuy nhiên, lợi nhuận thuần từ hoạt động kinh doanh giảm 11,2%. Nguyên nhân sụt giảm là do giá vốn hàng bán của Công ty tăng (giá bia hơi đầu vào nhập từ Tổng Công ty tăng 500 đồng/lít, nhưng để đảm bảo bình ổn giá Công ty cũng không tăng giá bán cho khách hàng dẫn đến giảm lợi nhuận trước thuế), đồng thời, chi phí bán hàng cũng tăng do Công ty đẩy mạnh công tác marketing nhằm mở rộng thị trường.
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Mặc dù lợi nhuận trước thuế của Công ty năm 2009 giảm 8,93% so với năm 2008 nhưng lợi nhuận sau thuế của Công ty vẫn tăng 4,26%, nguyên nhân tăng là do Công ty được giảm 30% số thuế thu nhập doanh nghiệp phải nộp theo Thông tư 03/2009/TT-BTC ngày 13/1/2009 về việc hướng dẫn thực hiện giảm, gia hạn nộp thuế thu nhập doanh nghiệp theo Nghị quyết số 30/2008/NQ-CP ngày 12/11/2008 của Chính phủ về những giải pháp cấp bách nhằm ngăn chặn suy giảm kinh tế, duy trì tăng trưởng kinh tế, đảm bảo an sinh xã hội.
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6.2 Các nhân tố ảnh hưởng đến hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty

Thuận lợi:
· "Bia Hơi Hà Nội" là thương hiệu có uy tín và chất lượng hàng đầu trong ngành bia hơi tại Việt Nam, thương hiệu đã đi sâu vào “gu” và văn hoá ẩm thực của người tiêu dùng phía Bắc và Bắc Trung Bộ Việt Nam, do vậy, việc được phân phối độc quyền sản phẩm bia hơi Hà Nội là thuận lợi lớn nhất của Habeco Trading.

· Là Công ty con của Tổng Công ty Rượu Bia và Nước giải khát, Công ty luôn được Tổng Công ty hỗ trợ mọi điều kiện thuận lợi từ cơ sở vật chất ban đầu như tài sản, công cụ dụng cụ, kho tàng đến việc chỉ đạo, hướng dẫn các phòng, ban, xí nghiệp của Tổng Công ty tác nghiệp chặt chẽ và linh hoạt để sản phẩm bia hơi Hà Nội có thể đáp ứng tốt nhất nhu cầu thị trường. 

· Các dự án đầu tư, góp vốn liên kết của Công ty bắt đầu hoạt động hiệu quả và mang lại lợi nhuận cho Công ty. 

· Nền kinh tế Việt Nam đã bắt đầu thoát khỏi giai đoạn khủng hoảng, nhu cầu của người tiêu dùng đối với mặt hàng bia hơi - sản phẩm chủ đạo của Công ty đã tăng rõ rệt sẽ góp phần tăng doanh thu và lợi cho Công ty năm 2010.

Những nhân tố khó khăn

· Bia hơi là sản phẩm đồ uống mang tính giải khát nên doanh số phân phối sản phẩm phụ thuộc rất lớn vào tình hình thời tiết. Nếu thời tiết mùa hè nắng nóng kéo dài, việc tiêu thụ và phân phối sản phẩm sẽ gặp thuận lợi và ngược lại. 

· Tình hình lạm phát, giá cả tăng đột biến sẽ dẫn đến nhu cầu tiêu dùng các sản phẩm không thiết yếu trong đó có bia hơi giảm mạnh.
· Việc tăng cường quản lý sử dụng vỉa hè thành phố cũng ảnh hưởng đến sản lượng tiêu thụ do các điểm bán bia hơi từ trước đến nay tận dụng vỉa hè làm nơi bán bia và để xe máy.

· Xu hướng tiêu dùng có những thay đổi:

+ Tỷ trọng tiêu thụ bia chai, bia lon tăng lên do ưu điểm của các loại bia này là mang tính phổ biến, đảm bảo vệ sinh, bảo quản lâu ngày và thuận tiện trong tiêu dùng.
+ Các nhà hàng Bia hơi Hà Nội nâng đẳng cấp, nhiều sự lựa chọn đồ uống khác làm cho việc tiêu thụ bia hơi giảm. 

+ Mức độ cạnh tranh trên thị trường đối với sản phẩm Bia hơi Hà Nội ngày càng gay gắt. Hiện nay, thuế suất thuế tiêu thụ đặc biệt bia hơi tăng lên 45% trong khi thuế suất bia chai và bia lon giảm xuống mức 45%. Sản phẩm bia hơi từ lâu đã được coi là sản phầm bình dân, nếu mức thuế suất thuế Tiêu thụ đặc biệt tăng sẽ làm tăng giá thành sản phẩm.
7. Vị thế của Công ty so với các doanh nghiệp khác trong cùng ngành

7.1 Vị thế của Công ty trong ngành

Habeco Trading là đơn vị độc quyền thực hiện phân phối toàn bộ sản phẩm Bia hơi Hà Nội cho Tổng công ty Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội, do vậy, Công ty không có đối thủ cạnh tranh trong lĩnh vực phân phối Bia hơi Hà Nội. 

So với các đơn vị trong Tổng công ty và các đơn vị kinh doanh thương mại khác, Habeco Trading là một doanh nghiệp hoạt động hiệu quả, tỷ suất lợi nhuận trên vốn luôn đạt cao và ổn định. Habeco Trading là được đánh giá là một trong những Công ty con dẫn đầu của Tổng công ty, luôn được Tổng công ty quan tâm và chú trọng phát triển. 

7.2. Triển vọng phát triển của ngành và sự phù hợp định hướng phát triển của Công ty với định hướng phát triển của ngành

Theo Hiệp hội Bia, Rượu và Nước Giải khát Việt Nam thì một người Việt Nam tiêu thụ trung bình 2 lít bia trong năm 2008, và chỉ đứng sau Thái Lan về mức độ tiêu thụ bia ở Đông Nam Á. 

Cũng theo một báo cáo phát hành quý I năm 2010 về lĩnh vực thực phẩm và đồ uống của Việt Nam của Công ty Theo dõi Doanh nghiệp Quốc tế (BMI) thì bia được nhận định sẽ là loại đồ uống chủ lực trong ngành công nghiệp thức uống của Việt Nam vì doanh số bán bia trong năm 2009 ở Việt Nam chiếm 97,9% trong tổng doanh thu trong lĩnh vực đồ uống. Tổ chức này dự báo doanh số bán bia có phần chắc sẽ tăng trưởng mạnh nhất với mức 48,6% trong giai đoạn từ năm 2008 đến năm 2013 do các nhà đầu tư trong nước và nước ngoài sẽ mở rộng đầu tư trong lĩnh vực này. 

Theo Bộ Công thương Việt Nam thì ngành bia, rượu và nước ngọt chiếm 21% tổng giá trị sản xuất trong lĩnh vực thực phẩm và đồ uống và chiếm 4,56% tổng giá trị sản xuất công nghiệp của cả nước. Có khá nhiều hãng bia và nước giải khát nổi tiếng thế giới đã đầu tư vào Việt Nam trong nhiều năm nay, trong đó có các hãng Carlsberg, Heineken, Tiger và San Miguel. Đại công ty nước giải khát Hoa Kỳ Anheuser-Busch cũng đã đưa sản phẩm bia nổi tiếng Budweiser vào thị trường Việt Nam. Điều này cho thấy nhiều nhà đầu tư lớn đã nhận định ngành công nghiệp sản xuất bia là một ngành tiềm năng phát triển mạnh ở một nước đông dân như Việt Nam.

Là một trong những thương hiệu lớn của ngành sản xuất bia Việt Nam, Tổng công ty Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội đang từng bước nắm bắt cơ hội để mở rộng thị phần và tăng trưởng. Phụ trách phân phối Bia hơi Hà Nội cho Tổng công ty, Habeco Trading đang có triển vọng phát triển rất tốt cùng với sự phục hồi phát triển của nền kinh tế, cụ thể như sau:

· Kết hợp các đơn vị chuyên môn trong Tổng Công ty đầu tư nghiên cứu phát triển Bia hơi Hà Nội để có thể kéo dài thời gian bảo quản, áp dụng bao bì sản phẩm mới phù hợp với thị hiếu và nhu cầu của người tiêu dùng. Củng cố vững chắc vị trí đứng đầu đối với dòng sản phẩm Bia hơi Hà Nội trong keg 50 lít.
· Tăng cường tiết kiệm, giảm mọi chi phí trong hoạt động kinh doanh để duy trì và ổn định giá bán cho khách hàng. Đẩy mạnh công tác thực hành tiết kiệm, chống lãng phí, giảm chi phí lao động...
· Xây dựng nhà máy sản xuất bia cùng với hệ thống kho tàng trên diện tích 5 ha tại Thành phố Thái Nguyên mang tên Habeco Trading 20 để mở rộng hoạt động kinh doanh và tăng trưởng doanh thu những năm tiếp theo.
8. Chính sách đối với người lao động


Số lượng người lao động trong Công ty


Chất lượng nguồn nhân lực là một trong những yếu tố quan trọng quyết định sự phát triển của Công ty, vì vậy Công ty luôn đặt mục tiêu xây dựng đội ngũ nhân viên có trình độ chuyên môn cao lên hàng đầu trong chiến lược phát triển của mình.

Tại thời điểm 31/12/2009, tổng số lao động trong Công ty là 65 người, trong đó có 31 nữ và 34 nam. Cơ cấu lao động cụ thể như sau:
	LOẠI LAO ĐỘNG
	SỐ LƯỢNG (người)

	· Đại học và trên đại học
	13

	· Cao đẳng
	03

	· Trung cấp
	04

	· Học vấn 12/12
	45

	· Lao động phổ thông
	0


(Nguồn: Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)

Chế độ làm việc

Trong điều kiện lao động bình thường, thời gian làm việc của người lao động là 44 giờ/ tuần, thời gian làm việc mỗi ngày là 8 giờ; ca sáng, ca chiều có thời gian nghỉ 30 phút, ca đêm nghỉ 45 phút (kể cả ăn cơm giữa ca). Trường hợp do tính chất vận hành dây chuyền sản xuất, đang trong ca trực sẽ luân phiên nghỉ ăn giữa ca. Người sử dụng lao động và người lao động phấn đấu tăng năng suất và hiệu quả sản xuất kinh doanh để giảm thời gian lao động xuống 40 giờ/ tuần.
Chính sách đào tạo

Công ty luôn chú trọng đến nguồn nhân lực, đặt biệt là đội ngũ cán bộ, nhân viên bán hàng và người có tay nghề chuyên môn nghiệp vụ quản lý. Các chính sách đào tạo cho người lao động được quy định rõ ràng trong thỏa ước lao động tập thể:

 - Người lao động có quyền được học tập nâng cao tay nghề, trình độ chuyên môn, nghiệp vụ, theo kế hoạch, quy hoạch đào tạo của công ty. Công ty có trách nhiệm hỗ trợ các nguồn lực theo quy định của nhà nước và của công ty. 

- Khi người sử dụng lao động cử người lao động đi đào tạo, đào tạo lại nhằm đáp ứng yêu cầu của sản xuất kinh doanh, mọi chi phí đào tạo sẽ do người sử dụng lao động chịu. 

- Trường hợp sau khi đào tạo lại,  người lao động chưa đạt yêu cầu mà do lỗi của người lao động cần phải học lại, thì tuỳ từng trường hợp cụ thể chi phí học lần sau sẽ do người lao động trả toàn bộ hoặc trả một phần sau khi đã thoả thuận với người sử dụng lao động. 

- Người lao động có nhu cầu học tập để tự nâng cao trình độ sẽ được người sử dụng lao động xem xét tạo điều kiện về thời gian và hỗ trợ một phần kinh phí theo quy định trên cơ sở mục đích của khóa học phải hướng đến phục vụ cho hoạt đông kinh doanh của công ty, người lao động cam kết hoàn thành tốt công việc được giao và đạt kết quả học tập theo yêu cầu.

Chính sách lương, thưởng 

Quỹ tiền lương kế hoạch của công ty được xây dựng từ kế hoạch kinh doanh và chỉ tiêu đơn giá tiền lương do Hội đồng quản trị, Đại hội cổ đông có thẩm quyền phê duyệt. Quỹ tiền lương thực hiện được xác định  căn cứ vào kết quả kinh doanh đạt được. 

Tiền lương cấp bậc, chức vụ của người lao động được thực hiện theo hệ thống thang, bảng lương của Nhà nước, được ghi trong hợp đồng lao động và các phụ lục kèm theo. Ngoài ra Công ty trả lương hiệu quả (lương mềm) cho từng người lao động trên cơ sở kết quả sản xuất kinh doanh của từng bộ phận và người lao động đóng góp vào hiệu quả chung của Công ty. 

Ngoài tiền lương và phụ cấp (nếu có), người lao động được thưởng trong quỹ tiền lương khi hoàn thành và hoàn thành vượt mức kế hoạch sản xuất kinh doanh. Tiền thưởng từng người được xác định theo công việc đảm nhận và hệ số đánh giá mức độ hoàn thành nhiệm vụ. Ngoài ra Công ty còn thưởng cho người lao động có sáng kiến, cải tiến, hợp lý hoá trong sản xuất, công tác quản lý, chuyên môn nghiệp vụ khắc phục khó khăn trong sản xuất, tiết kiệm làm lợi cho công ty.
Chính sách Bảo hiểm, phúc lợi



Công ty tham gia đầy đủ chế độ bảo hiểm xã hội và bảo hiểm y tế cho người lao động của Công ty. Người lao động được hưởng các chính sách phúc lợi của Công ty: tặng quà nhân dịp các ngày lễ tết, ngày sinh nhật, được thăm hỏi khi ốm đau; trợ cấp khi nghỉ ốm, thai sản hoặc gặp khó khăn… Hàng năm Công ty tổ chức tham quan nghỉ mát cho cán bộ công nhân viên. Ngoài ra Công ty tổ chức thường xuyên các hoạt động thể thao, văn hoá nghệ thuật, xây dựng văn hoá doanh nghiệp, ngày hội gia đình khuyến khích cán bộ nhân viên tham gia. Các phúc lợi công cộng của tập thể cho cán bộ công nhân viên trong Công ty sử dụng kinh phí từ nguồn quỹ phúc lợi.

9. Chính sách cổ tức



Căn cứ Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty, cổ tức được công bố và chi trả từ lợi nhuận giữ lại của Công ty. Cổ tức do Hội đồng quản trị đề xuất và ĐHĐCĐ thông qua và được chia sau ngày ĐHCĐ thường niên.

Năm 2007, Công ty thực hiện chi trả cổ tức 20% bằng tiền mặt, năm 2008 tỷ lệ chi trả cổ tức là 25% bằng tiền mặt. 

Năm 2009, tuy gặp nhiều khó khăn trong hoạt động sản xuất kinh doanh nhưng Công ty vẫn duy trì mức cổ tức 25% và chi trả bằng tiền mặt. Điều này cho thấy Công ty đã và đang cố gắng duy trì hiệu quả sản xuất kinh doanh để đảm bảo lợi ích của các cổ đông những năm tiếp theo.

Căn cứ Nghị quyết ĐHĐCĐ thường niên năm 2010 số 01/NQ-ĐHCĐ ngày 6/4/2010, Công ty thực hiện chia cổ tức cho các cổ đông với tỷ lệ 25%, việc thanh toán đã thực hiện vào tháng 5 năm 2010. Tại thời điểm 20/07/2010, số cổ tức năm 2009 còn phải trả của Công ty là 345.875.000 đồng, do Công ty đã thông báo nhưng cổ đông chưa đến nhận.
10. Tình hình hoạt động tài chính

10.1. Trích khấu hao Tài sản cố định


Công ty trích khấu hao tài sản cố định theo phương pháp đường thẳng, thời gian và tỷ lệ khấu hao hàng năm được áp dụng phù hợp với quyết định 206/2003/QĐ-BTC do Bộ tài chính ban hành ngày 12/12/2003.

	Danh mục
	Thời gian khấu hao

	
	Năm 2008
	Năm 2009

	I. Tài sản cố định hữu hình
	
	

	   Máy móc, máy thiết bị
	5 năm
	5 năm

	   Phương tiện vận tải
	6 năm
	6 năm

	   Thiết bị, dụng cụ quản lý 
	5 năm 
	5 năm

	II. Tài sản cố định vô hình
	
	

	   Phần mềm máy tính
	3 năm
	3 năm


(Nguồn: Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)
10.2. Thu nhập bình quân đầu người

	Danh mục
	Đơn vị tính
	Năm 2008
	Năm 2009

	Lao động bình quân
	Người
	65
	65

	Thu nhập bình quân
	Triệu đồng/tháng/người
	6,20
	6,35


(Nguồn: Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)
Mức thu nhập cao nhất, thấp nhất và bình quân các năm

Đơn vị: Nghìn đồng
	Danh mục
	Năm 2008
	Năm 2009
	%Tăng giảm

	Mức cao nhất
	18.200
	17.000
	- 6,59%

	Mức thấp nhất
	1.500
	3.000
	100%

	Trung bình
	4.000
	4.300
	7,5%


 (Nguồn: Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)

10.3. Thanh toán các khoản nợ đến hạn

Công ty luôn thanh toán đầy đủ và đúng hạn các khoản nợ và khoản vay, không có nợ quá hạn.

10.4. Các khoản phải nộp theo Luật định

Công ty thực hiện nghiêm túc việc nộp các khoản thuế và các khoản phải nộp khác theo quy định của Nhà nước.



                                             

  Đơn vị tính: Nghìn đồng

	Chỉ tiêu
	31/12/2009
	30/06/2010

	Thuế GTGT
	0
	0

	Thuế thu nhập doanh nghiệp (*)
	3.567.027
	4.893.988

	Thuế thu nhập cá nhân 
	0 
	35.799

	Tiền thuê đất, thuế nhà đất
	0
	0

	Các loại thuế khác
	0
	0

	Tổng cộng
	3.567.027
	4.929.787


(Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2009 và BCTC quý II năm 2010 Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội)

(*) Số thuế TNDN phải nộp tại thời điểm 30/06/2010 của Công ty là 4.893.987.558 đồng, trong đó:


+ Thuế TNDN quý III năm 2009 là 1.004.055.495 đồng (Công ty đã nộp ngày 19/07/2010);

+ Thuế TNDN quý IV năm 2009 là 1.288.972.597 đồng;


+ Thuế TNDN quý I năm 2010 là 493.184.169 đồng (Công ty đã nộp ngày 19/07/2010);

+ Thuế TNDN quý II năm 2010 là 2.107.775.297 đồng.
Theo thông tư 03/2008/TT-BTC ngày 13/01/2009 của Bộ Tài chính, thuế TNDN quý IV năm 2009 được gia hạn nộp đến ngày 29/10/2010. Theo Quyết định 12/2010/QĐ-TTg ngày 12/02/2010 của Thủ tướng Chính phủ, thuế TNDN quý II năm 2010 được gia hạn nộp đến ngày 30/10/2010. Như vậy, Công ty đã thực hiện đúng quy định của pháp luật về nghĩa vụ đối với Nhà nước.
10.5. Trích lập các quỹ theo Luật định


Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội thực hiện trích lập các quỹ hàng năm căn cứ vào kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh và do ĐHĐCĐ quyết định. Công ty trích lập lợi nhuận sau thuế vào các quỹ sau:

· Quỹ đầu tư phát triển

· Quỹ dự phòng tài chính

· Quỹ khen thưởng, phúc lợi

Căn cứ Nghị quyết Đại hội đồng cổ đông tháng 2 năm 2009 và Nghị quyết Đại hội đồng cổ đông thường niên năm 2010, sau khi Công ty thực hiện trích lập các quỹ, số dư tại các quỹ  như sau:











Đơn vị: Nghìn đồng
	Danh mục
	31/12/2008
	31/12/2009
	30/06/2010

	 Quỹ dự phòng tài chính 
	2.693.215
	2.994.012
	3.123.000

	 Quỹ đầu tư, phát triển 
	9.911.134
	10.766.326
	18.993.083

	 Quỹ khen thưởng phúc lợi 
	316.162
	(229.150)
	366.095


(Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2009 và BCTC quý II năm 2010 của Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội)
Năm 2009, Công ty đã trích thưởng cho Cán bộ công nhân viên số tiền là 545.311.386 đồng, vượt quá số dư của quỹ 229.149.814 đồng. Tại Đại hội cổ đông thường niên năm 2010, Công ty đã thông qua phương án phân phối lợi nhuận năm 2009, trong đó, tỷ lệ trích lập quỹ khen thưởng phúc lợi là 8,58%, tương ứng 1.568.000.000 đồng (Nghị quyết số 01/NQ-ĐHCĐ ngày 6/4/2010).
10.6. Tổng dư nợ vay


Công ty không có các khoản vay ngắn hạn và dài hạn. Tại thời điểm 30/06/2009, tổng dư nợ vay của Công ty bằng không. 
10.7. Các khoản nợ phải thu 

Đơn vị: Nghìn đồng

	Danh mục
	Tại 31/12/2008
	Tại 31/12/2009
	Tại 30/06/2010

	 Phải thu khách hàng  
	28.728
	53.599
	12.287.541

	 Trả trước cho người bán 
	10.707.092
	1.556.931
	3.648.592

	 Các khoản phải thu khác 
	0
	36.600
	2.772

	 Dự phòng phải thu ngắn hạn khó đòi 
	0
	0
	0

	Tổng cộng
	10.735.820
	1.647.130
	15.938.905


(Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2009, Báo cáo tài chính quý II năm 2010  của Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội)
Công nợ phải thu của Công ty tại thời điểm 30/06/2010 là 12.287.540.594 đồng, trong đó công nợ phải thu từ Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội - Hưng Yên 89 là 12.011.796.264 đồng. Đây là công nợ phát sinh trong quá trình Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội - Hưng Yên 89 mua bia keg to 50 lít của Công ty. Tuy nhiên, Công ty cũng có khoản công nợ phải trả Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội - Hưng Yên với giá trị 13.296.366.600 đồng. 
10.8. Các khoản nợ phải trả 

Đơn vị: Nghìn đồng

	Danh mục
	Tại 31/12/2008
	Tại 31/12/2009
	Tại 30/06/2010

	 Nợ ngắn hạn 
	7.473.185
	21.284.694
	35.619.214

	 Vay và nợ ngắn hạn 
	                       -     
	-     
	-

	 Phải trả người bán  
	694.871
	7.820.612
	14.956.173

	 Người mua trả tiền trước 
	216.791
	399.135
	1.827.492

	 Thuế và các khoản phải nộp Nhà nước
	432.199
	3.567.027
	4.929.787

	 Phải trả người lao động 
	385.914
	395.333
	584.926

	 Các khoản phải trả, phải nộp khác 
	5.743.410
	9.102.587
	12.954.741

	Quỹ khen thưởng, phúc lợi
	
	
	366.095

	Nợ dài hạn
	44.741
	43.023
	40.780

	Dự phòng trợ cấp mất việc làm
	44.741
	43.023
	40.780

	Tổng cộng
	7.517.926
	21.327.717
	35.660.014


(Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2009, Báo cáo tài chính quý II  năm 2010  Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội)
Công nợ phải trả tại ngày 30/06/2010 của Công ty là 14.956.173.201 đồng. Trong đó, công nợ phải trả cho Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội - Hưng Yên 89 là 13.296.366.600 đồng. Đây là công nợ phát sinh trong quá trình Công ty mua bia keg 2 lít của Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội - Hưng Yên 89.
Chi tiết các khoản phải trả, phải nộp khác của Công ty:
Đơn vị tính: Đồng

	STT
	Khoản mục
	31/12/2009
	30/06/2010

	1
	Kinh phí công đoàn
	65.037.196
	40.000.000

	2
	Bảo hiểm xã hội, bảo hiểm y tế
	277.142
	0

	3
	Phải trả tiền cược của khách hàng
	8.573.300.000
	12.160.700.000

	4
	Cổ tức phải trả
	463.972.418
	748.840.618

	5
	Các khoản phải trả, phải nộp khác
	0
	5.200.000

	
	Cộng
	9.102.586.756
	12.954.740.618


Nguồn: Báo cáo tài chính quý II năm 2010 của Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội
Như vậy, các khoản phải trả phải nộp khác của Công ty chủ yếu là khoản tiền đặt cược vỏ bom bia của khách hàng khi mua bia của Công ty.
10.9. Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu
	TT
	Chỉ tiêu
	ĐVT
	Năm 2008
	Năm 2009

	1
	Chỉ tiêu về khả năng thanh toán
	 
	 
	 

	 
	Hệ số thanh toán ngắn hạn
	Lần
	3,93
	1,59

	 
	TSLĐ/Nợ ngắn hạn
	 
	
	

	 
	Hệ số thanh toán nhanh
	Lần
	1,57
	3,84

	 
	(TSLĐ-Hàng tồn kho)/Nợ ngắn hạn
	 
	
	

	
	Hệ số thanh toán tức thời
	Lần
	2,30
	1,17

	
	Tiền mặt/Nợ ngắn hạn
	
	
	

	2
	Chỉ tiêu về cơ cấu vốn
	 
	
	

	 
	Hệ số nợ/Tổng tài sản
	%
	13,48
	25,28

	 
	Hệ số nợ/Vốn chủ sở hữu
	%
	15,58
	33,84

	3
	Chỉ tiêu về năng lực hoạt động
	 
	
	

	 
	Vòng quay hàng tồn kho
	Vòng
	98,24
	415,35

	 
	Giá vốn hàng bán/Hàng tồn kho bình quân
	 
	
	

	 
	 Doanh thu thuần/Tổng tài sản
	%
	424,90
	354,29

	4
	Chỉ tiêu về khả năng sinh lời
	 
	
	

	 
	Hệ số lợi nhuận sau thuế/Doanh thu thuần
	%
	7,39
	6,11

	 
	Hệ số lợi nhuận sau thuế/Vốn chủ sở hữu bq
	%
	38,26
	32,86

	 
	Hệ số lợi nhuận sau thuế/Tổng tài sản bq
	%
	32,28
	26,07

	 
	Hệ số lợi nhuận từ HĐKD/Doanh thu thuần
	%
	10,23
	7,20


(Nguồn: BCTC kiểm toán năm 2008, 2009 của Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội)
11. Hội đồng quản trị, Ban giám đốc,  Ban kiểm soát, Kế toán trưởng

11.1.   Hội đồng quản trị

Ông Vương Toàn - Chủ tịch HĐQT

	Họ và tên: 
	Vương Toàn

	Giới tính:
	Nam

	Năm sinh:
	27/6/1959

	Nơi sinh:
	Hà Nội

	Số CMTND: 010442145
	Ngày cấp 20/ 04/ 2005 Nơi cấp Hà Nội

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Hà Nội

	Địa chỉ thường trú:
	20 Đặng Dung, Quán Thánh, Ba Đình, Hà Nội

	Trình độ văn hoá :
	10/10

	Trình độ chuyên môn:
	Cử nhân Quản Trị Doanh nghiệp

	Quá trình công tác:
	

	Từ năm 2000 đến tháng 8 năm 2009:
	Trưởng phòng tổ chức lao động Tổng Công ty CP Bia - Rượu - NGK Hà Nội

	Từ tháng 8 năm 2009 tới nay:
	Phó Tổng Giám đốc Tổng Công ty CP Bia - Rượu - NGK Hà Nội

	Chức vụ hiện nay tại Habeco Trading:
	Chủ tịch Hội đồng Quản Trị 

	Chức vụ đang nắm giữ ở tổ chức khác
	Phó Tổng Giám đốc Tổng Công ty CP Bia - Rượu - NGK Hà Nội

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không


  Số cổ phiếu nắm giữ (đến 07/04/2010) :   938.500  cổ phiếu

           Trong đó: + Sở hữu cá nhân:1.600  cổ phiếu

                            + Đại diện sở hữu TCT CP Bia Rượu Nước GK Hà Nội: 936.900  cổ phiếu

  Quyền lợi mẫu thuẫn với lợi ích Công ty:    Không

  Số lượng cổ phiếu của những người liên quan (đến 07/04/2010): 1.600 cổ phiếu

  Tên người sở hữu                        Số lượng CP sở hữu                                  Quan hệ     

  Đỗ Thị Hảo                                               1.600                                                Vợ

Các khoản nợ đối với công ty tại ngày 07/04/2010: không 
Ông Nguyễn Văn Hùng - Phó Chủ tịch  HĐQT kiêm Giám đốc Công ty
	Họ và tên: 
	Nguyễn Văn Hùng

	Giới tính:
	Nam

	Năm sinh:
	27/06/1957

	Nơi sinh:
	Hà Nội

	Số CMTND: 011104228
	Ngày cấp 25/ 07/ 1995 Nơi cấp Hà Nội

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Xã Hương Trà, huyện Thanh Lương, Thừa Thiên Huế

	Địa chỉ thường trú:
	83 Nguyễn Ngọc Vũ, Trung Hòa, Cầu Giấy, Hà Nội

	Trình độ văn hoá:
	10/10

	Trình độ chuyên môn:
	Thạc sỹ Quản trị KD

	Quá trình công tác:
	

	Từ năm 2000 đến năm 2004:
	 Phó Tổng  thư ký Hiệp Hội Bia Rượu NGK Việt Nam
Tổng biên tập Tạp chí đồ uống Việt Nam

	Từ năm 2004 đến năm 2005:
	 Phó Tổng  thư ký Hiệp Hội Bia Rượu NGK Việt Nam
Tổng biên tập Tạp chí đồ uống Việt Nam
Phó Giám đốc Công ty Thủy Tinh Hải Phòng

	Từ năm 2006 đến năm 2007:
	Phó Tổng  thư ký Hiệp Hội Bia Rượu NGK Việt Nam
Tổng biên tập Tạp chí đồ uống Việt Nam
Giám đốc Công ty Bao bì NGK

	Từ năm 2007 đến nay:
	Tổng biên tập tạp chí đồ uống Việt Nam

Phó Chủ tịch thường trực kiêm tổng thư ký Hiệp Hội Bia Rượu NGK Việt Nam

Giám đốc Công ty CPTM Bia Hà Nội

	Chức vụ hiện nay tại Habeco Trading:
	Phó chủ tịch HĐQT kiêm Giám đốc, Bí thư Chi bộ Công ty 

	Chức vụ đang nắm giữ ở tổ chức khác
	Tổng biên tập tạp chí đồ uống Việt Nam

Phó Chủ tịch thường trực kiêm tổng thư ký Hiệp Hội Bia Rượu NGK Việt Nam

Chủ tịch HĐQT Công ty CPTM Bia Hà Nội Hưng Yên 89

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không


Số cổ phiếu nắm giữ (đến 07/04/2010) : 314.100  cổ phiếu

           Trong đó: + Sở hữu cá nhân: 1.800  cổ phiếu

                            + Đại diện sở hữu TCT CP Bia Rượu Nước GK Hà Nội:  312.300  cổ phiếu

Quyền lợi mẫu thuẫn với lợi ích Công ty:          Không

Số lượng cổ phiếu của những người liên quan (đến 07/04/2010): 12.100 cổ phiếu

           Tên người sở hữu                        Số lượng CP sở hữu                                  Quan hệ     

           Nguyễn Ánh Mai                                  1.600                                                    Vợ

           Nguyễn Quốc Anh                                5.000                                                    Con


           Nguyễn Vi Anh                                     4.000                                                    Con

           Nguyễn Hồng Hoa                                1.500                                                     Em gái

Các khoản nợ đối với công ty tại ngày 07/04/2010: không
Ông Phạm Việt Dũng - Thành viên HĐQT
	Họ và tên: 
	Phạm Việt Dũng

	Giới tính:
	Nam

	Năm sinh:
	03/6/1965

	Nơi sinh:
	Nam Định

	Số CMTND: 011733830
	Ngày cấp 30/ 03/ 2006 Nơi cấp Hà Nội

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Nam Định

	Địa chỉ thường trú:
	P 303 -27 B3 Cát Linh, Đống Đa, Hà Nội

	Trình độ văn hoá:
	10/10

	Trình độ chuyên môn:
	Kỹ sư lên men

	Quá trình công tác:
	

	Từ  năm 1998 đến năm 2004:
	Phó Quản đốc phân xưởng sản xuất Công ty Bia Hà Nội

	Từ năm 2004 đến năm 2009:
	Giám đốc xí nghiệp thành phẩm- Tổng Công ty CP Bia Rượu NGK Hà Nội

	Từ năm 2009 đến nay:
	Giám đốc xí nghiệp thành phẩm- Tổng Công ty CP Bia Rượu NGK Hà Nội kiêm phụ trách xí nghiệp chế biến Tổng Công ty CP Bia Rượu  NGK Hà Nội

	Chức vụ hiện nay tại Habeco Trading:
	Thành viên Hội đồng quản trị 

	Chức vụ đang nắm giữ ở tổ chức khác
	Giám đốc xí nghiệp thành phẩm Tổng Công ty CP Bia - Rượu - NGK Hà Nội

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không


Số cổ phiếu nắm giữ (đến 07/04/2010) : 313.700 cổ phiếu

           Trong đó: + Sở hữu cá nhân: 1.400  cổ phiếu

                            + Đại diện sở hữu TCT CP Bia Rượu Nước GK Hà Nội: 312.300  cổ phiếu

Quyền lợi mẫu thuẫn với lợi ích Công ty:          Không

Số lượng cổ phiếu của những người liên quan (đến 07/04/2010): không

Các khoản nợ đối với công ty tại ngày 07/04/2010: không 

Ông Đinh Lê Anh – Thành viên HĐQT

	Họ và tên: 
	Đinh Lê Anh

	Giới tính:
	Nam

	Năm sinh:
	20/7/1975

	Nơi sinh:
	Thạch Hà, Hà Tĩnh

	Số CMTND: 011893649
	Ngày cấp 24/04/2007 Nơi cấp Hà Nội

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Sơn Hòa - Hương Sơn - Hà Tĩnh

	Địa chỉ thường trú:
	C6, ngõ 54 Nguyễn Chí Thanh, ĐĐ, HN

	Trình độ văn hoá:
	12/12

	Trình độ chuyên môn:
	Kỹ sư Công nghệ thực phẩm

Thạc sỹ Quản trị KD

	Quá trình công tác:
	

	Từ năm 2000 đến năm 2003:
	Cán bộ thuộc phòng kỹ thuật - Tổng Công ty Rượu - Bia - NGK Việt Nam 

	Từ năm 2003 đến nay:
	Cán bộ thuộc phòng kỹ thuật - Tổng Công ty CP Bia - Rượu - NGK Hà Nội

	Chức vụ hiện nay tại Habeco Trading:
	Thành viên Hội đồng Quản trị  

	Chức vụ đang nắm giữ ở tổ chức khác
	Phó trưởng phòng Kỹ thuật - Tổng Công ty CP Bia - Rượu - NGK Hà Nội

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không


Số cổ phiếu nắm giữ (đến 07/04/2010) : 313.300  cổ phiếu

           Trong đó: + Sở hữu cá nhân:                   1.000  cổ phiếu

                            + Đại diện sở hữu TCT CP Bia Rượu Nước GK Hà Nội: 312.300  cổ phiếu

Quyền lợi mẫu thuẫn với lợi ích Công ty:          Không

Số lượng cổ phiếu của những người liên quan (đến 07/04/2010): không

Các khoản nợ đối với công ty tại ngày 07/04/2010: không
Ông Vũ Anh Tuấn - Thành viên HĐQT kiêm PGĐ 
	Họ và tên: 
	Vũ Anh Tuấn

	Giới tính:
	Nam

	Năm sinh:
	17/9/1977

	Nơi sinh:
	Hà Nội

	Số CMTND: 011869192
	Ngày cấp 13/05/2002 Nơi cấp Hà Nội

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Sơn Đông - Lập Thạch - Vĩnh Phúc

	Địa chỉ thường trú:
	B12, TT Viện Khoa học Việt Nam, tổ 49, Nghĩa Đô, Cầu Giấy, HN

	Trình độ văn hoá:
	12/12

	Trình độ chuyên môn:
	Cử nhân Quản trị KD

	Quá trình công tác:
	

	1999 đến 2004
	Hiệp hội Bia Rượu NGK Việt Nam, Tạp chí Đồ uống VN

	2004 đến 2007
	Tổng công ty CP Bia - Rượu - NGK Hà Nội

	2007 đến 2009
	Quản lý khối nghiệp vụ, Phó giám đốc Công ty CPTM Bia Hà Nội

	2009 đến 04/2010
	Giám đốc Công ty CPTM Bia Hà Nội Hưng Yên 89 kiêm Phó Giám đốc Công ty CPTM Bia Hà Nội

	04/2010 đến nay
	Phó giám đốc Công ty CPTM Bia Hà Nội

	Chức vụ hiện nay tại Habeco Trading:


	Thành viên HĐQT kiêm Phó Giám đốc Công ty
Chủ tịch Công đoàn, Phó bí thư Chi bộ công ty.

	Chức vụ đang nắm giữ ở tổ chức khác
	Không

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không


Số cổ phiếu nắm giữ (đến 07/04/2010) : 1.000  cổ phiếu

           Trong đó: + Sở hữu cá nhân:                    1.000  cổ phiếu

                            + Đại diện sở hữu:                    0  cổ phiếu

Quyền lợi mẫu thuẫn với lợi ích Công ty:          Không

Số lượng cổ phiếu của những người liên quan (đến 07/04/2010): không

Các khoản nợ đối với công ty tại ngày 07/04/2010: không 
11.2. Ban Giám đốc

Ông Nguyễn Văn Hùng -Giám đốc
Chi tiết tại mục “11.1 Hội đồng quản trị”.

Ông Vũ Anh Tuấn Phó Giám đốc

Chi tiết tại mục “11.1 Hội đồng quản trị”.

11.3. Ban kiểm soát

Ông Trần Văn Chung - Trưởng Ban Kiểm soát
	Họ và tên: 
	Trần Văn Chung

	Giới tính:
	Nam

	Năm sinh:
	17/10/1953

	Nơi sinh:
	Hà Nội

	Số CMTND: 011072947
	Ngày cấp 07/01/2008  Nơi cấp Hà Nội

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Hà Nội

	Địa chỉ thường trú:
	161 Trương Định, Hà Nội

	Trình độ văn hoá:
	10/10

	Trình độ chuyên môn:
	Cử nhân Kinh tế

	Quá trình công tác:

Từ tháng 1/2001 đến tháng 7/2007 
	Chuyên viên vụ tài chính kế toán Bộ Công Nghiệp

	Từ tháng 8/2007 đến tháng 5/2008
	Chuyên viên chính vụ tài chính Bộ Công Thương

	Từ tháng 6/2008 đến tháng 2/2009

Từ tháng 2/2009 đến nay
	Trưởng BKS Tổng Công ty CP Bia – Rượu – NGK Hà Nội

Trưởng BKS Tổng Công ty CP Bia – Rượu – NGK Hà Nội

	Chức vụ hiện nay tại Habeco Trading:
	Trưởng Ban kiểm soát

	Chức vụ đang nắm giữ ở tổ chức khác
	Trưởng BKS Tổng Công ty CP Bia – Rượu – NGK Hà Nội

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không


Số cổ phiếu nắm giữ (đến 07/04/2010) : 0 cổ phiếu

           Trong đó: + Sở hữu cá nhân:                   0 cổ phiếu

                            + Đại diện sở hữu:                  0  cổ phiếu

Quyền lợi mẫu thuẫn với lợi ích Công ty:          Không

Số lượng cổ phiếu của những người liên quan (đến 07/04/2010):  không

Các khoản nợ đối với công ty tại ngày 07/04/2010:     không
Bà Nguyễn Thị Kim Dung - Thành viên Ban Kiểm soát

	Họ và tên: 
	Nguyễn Thị Kim Dung

	Giới tính:
	Nữ

	Năm sinh:
	08/12/1973

	Nơi sinh:
	Hà Nội

	Số CMTND: 011668877
	Ngày cấp 12/3/2005 Nơi cấp: Hà Nội

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Xuân Đỉnh, Từ Liêm, Hà Nội

	Địa chỉ thường trú:
	TT Cầu 7 – Xuân Đỉnh- Từ Liêm - HN

	Trình độ văn hoá:
	12/12

	Trình độ chuyên môn:
	Cử nhân Kinh tế

	Quá trình công tác:
	

	Từ năm 1997 - 2004
	Nhân viên thống kê phòng vật tư Tổng Công ty CP Bia Rượu NGK Hà Nội

	Từ năm 2005 đến nay
	Chuyên viên vật tư - Phòng vật tư Tổng Công ty CP Bia Rượu NGK Hà Nội

	Chức vụ hiện nay tại Habeco Trding:


	Thành viên Ban kiểm soát  

	Chức vụ đang nắm giữ ở tổ chức khác
	Chuyên viên vật tư – Phòng vật tư Tổng Công ty CP Bia Rượu NGK Hà Nội

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không


Số cổ phiếu nắm giữ (đến 07/04/2010) : 1.200  cổ phiếu

           Trong đó: + Sở hữu cá nhân:                    1.200  cổ phiếu

                            + Đại diện sở hữu:                         0  cổ phiếu

Quyền lợi mẫu thuẫn với lợi ích Công ty:          Không

Số lượng cổ phiếu của những người liên quan (đến 07/04/2010): không

Các khoản nợ đối với công ty tại ngày 07/04/2010: không
Bà Lê Thị Thanh Bình - Thành viên Ban Kiểm soát
	Họ và tên: 
	Lê Thị Thanh Bình

	Giới tính:
	Nữ

	Năm sinh:
	03/10/1975

	Nơi sinh:
	Hà Nội

	Số CMTND: 011774952
	Ngày cấp 21/ 03/ 2006 Nơi cấp Hà Nội

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Cẩm Tiến - Cẩm Xuyên - Hà Tĩnh

	Địa chỉ thường trú:
	P206, TT Viện Mỏ Luyện Kim, 30B Đoàn Thị Điểm, ĐĐ, HN

	Trình độ văn hoá:
	12/12 

	Trình độ chuyên môn:
	Thạc sỹ Kinh tế chuyên ngành Thương mại 

	Quá trình công tác:
	

	Từ tháng 01/2001 đến tháng 07/2003
	Công ty TMDV Rượu Bia Nước giải khát

	Tháng 08/2003 
Từ tháng 9/2003 đến tháng 5/2007
	Công ty TMDV Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội

Phó phòng Tổng hợp Công ty TMDV Bia Rượu NGK Hà Nội

	Từ tháng 06/2007 đến tháng 08/2008
	Nhân viên phòng Kế hoạch tổng hợp Công ty CPTM Bia Hà Nội

	Từ tháng 9/2008 đến tháng  1/2009:
	Phó phòng Kế hoạch tổng hợp Công ty CPTM Bia Hà Nội

	Từ tháng 2 năm 2009 đến nay
	Trưởng phòng Kế hoạch Tổng hợp Công ty CPTM Bia Hà Nội

	Chức vụ hiện nay tại Habeco Trading:


	Thành viên Ban Kiểm Soát
 Trưởng phòng kế hoạch Tổng hợp

	Chức vụ đang nắm giữ ở tổ chức khác
	Thành viên Ban kiểm soát Công ty CPTM Bia Hà Nội Hưng Yên 89

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không


Số cổ phiếu nắm giữ (đến 07/04/2010) : 1.000  cổ phiếu

           Trong đó: + Sở hữu cá nhân:                    1.000  cổ phiếu

                            + Đại diện sở hữu:                         0  cổ phiếu

Quyền lợi mẫu thuẫn với lợi ích Công ty:          Không

Số lượng cổ phiếu của những người liên quan (đến 07/04/2010): không

Các khoản nợ đối với công ty tại ngày 07/04/2010: không
11.4. Kế toán trưởng

Bà Mai Thị Phương Liên - Kế toán trưởng
	Họ và tên: 
	Mai Thị Phương Liên

	Giới tính:
	Nữ

	Năm sinh:
	28/10/1974

	Nơi sinh:
	Hà Nội

	Số CMTND: 011743257
	Ngày cấp 21/ 03/ 2006 Nơi cấp Hà Nội

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Đức Thọ - Hà Tĩnh

	Địa chỉ thường trú:
	6 Lý Đạo Thành – Hoàn Kiếm – Hà Nội

	Trình độ văn hoá:
	12/12

	Trình độ chuyên môn:
	Cử nhân Kinh tế

	Quá trình công tác:
	

	Từ tháng 01/2001 đến tháng 07/2003
	Kế toán Công ty TMDV Rượu Bia Nước Giải Khát

	Tháng 08 năm 2003
	Kế toán Công ty TMDV Bia Rượu Nước giải khát Hà Nội

	Từ tháng 09/2003 đến tháng 03/2007
	Phó phòng kế toán Công ty TMDV Bia Rượu NGK Hà Nội

	Từ tháng 01/2007 đến nay
	Kế toán trưởng Công ty CPTM Bia Hà Nội

	Chức vụ hiện nay tại Habeco Trading:


	Kế toán trưởng .

	Chức vụ đang nắm giữ ở tổ chức khác
	Trưởng Ban kiểm soát Công ty CPTM Bia Hà Nội- Hưng Yên 89

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không


Số cổ phiếu nắm giữ (đến 07/04/2010) : 1.200  cổ phiếu

           Trong đó: + Sở hữu cá nhân:                  1.200 cổ phiếu

                            + Đại diện sở hữu:                  0 cổ phiếu

Quyền lợi mẫu thuẫn với lợi ích Công ty:          Không

Số lượng cổ phiếu của những người liên quan (đến 07/04/2010): không

Các khoản nợ đối với công ty tại ngày 07/04/2010: không
12. Tài sản

Danh mục tài sản cố định của Công ty tại thời điểm 31/12/2009 và 30/06/2010
          Đơn vị tính: Nghìn đồng
	STT
	Khoản mục
	Nguyên giá
	Giá trị còn lại
	Giá trị còn lại/Nguyên giá (%)

	
	
	31/12/2009
	30/06/2010
	31/12/2009
	30/06/2010
	31/12/2009
	30/06/2010

	 
	 Tài sản cố định hữu hình
	13.778.368
	14.375.732
	10.865.219
	10.182.647
	78,86
	70,83

	1
	 Máy móc thiết bị
	6.867.931
	6.867.931
	5.690.754
	5.003.961
	82,86
	72,86

	2
	 Phương tiện vận tải, 
 truyền dẫn
	6.469.352
	7.066.716
	4.969.234
	5.019.188
	76,81
	71,03

	3
	 Thiết bị quản lý
	441.085
	441.085
	205.231
	159.498
	46,53
	36,16

	
	 Tài sản cố định vô hình
	155.032
	155.032
	23.015
	10.576
	14,85
	6,82

	1
	 Phần mềm máy vi tính
	155.032
	155.032
	23.015
	10.576
	14,85
	6,82

	
	Cộng
	13.933.400
	14.530.764
	10.888.234
	10.193.223
	78,14
	70,15


 (Nguồn: Báo cáo kiếm toán năm 2009 và BCTC quý II năm 2010 CTCP Thương mại Bia Hà Nội)
Danh mục một số thiết bị, tài sản chính của Công ty tại thời điểm 30/06/2010
	
	
	
	
	

	STT
	Tên tài sản
	Nguyên giá
	Khấu hao 
lũy kế
	Giá trị còn lại

	 
	Máy móc, thiết bị
	 5.873.980.111
	 1.327.420.201
	 4.546.559.910

	1
	Máy chiết bia 2 đầu chiết
	  368.761.905
	  213.921.565
	  154.840.340

	2
	Máy phát điện Nhật
	  165.774.857
	  73.677.707
	  92.097.150

	3
	Khuôn bom bia 2 lít
	  100.000.000
	  40.777.786
	  59.222.214

	4
	Khuôn bom bia 5 lít
	  100.000.000
	  40.777.786
	  59.222.214

	5
	Máy chiết bia 2 đầu chiết
	  352.000.000
	  89.135.489
	  262.864.511

	6
	Máy rửa chai INOX 2 Lít loại QK - 10
	  85.722.380
	  17.144.472
	  68.577.908

	7
	Máy dập nắp chai INOX 2 Lít loại JGQF - A
	  498.064.000
	  99.612.804
	  398.451.196

	8
	Máy chiết chai INOX 2 Lít loại SG-4
	  527.414.200
	  105.482.844
	  421.931.356

	9
	Máy dập nắp chai INOX 2 Lít loại JGQF - A
	  498.064.000
	  99.612.804
	  398.451.196

	10
	Máy chiết chai INOX 2 Lít loại SG-4
	  527.414.200
	  105.482.844
	  421.931.356

	11
	Máy chiết bia 2 đầu chiết
	  368.761.905
	  61.460.320
	  307.301.585

	12
	Máy chiết bia SG - 4 - AT
	 1.261.412.266
	  210.235.380
	 1.051.176.886

	13
	Máy dập nắp keg INOX 2 lít JGQF - A - AT
	 1.020.590.398
	  170.098.400
	  850.491.998

	 
	Phương tiện vận tải
	5.486.584.628
	1.151.627.682
	 4.334.956.946

	1
	Xe ôtô 7 chỗ GM Chevrolet Captiva
	  532.273.740
	  260.651.976
	  271.621.764

	2
	Xe ôtô tải  ISUZU 1,99 TẤN (30L-6405)
	  393.513.229
	  136.454.368
	  257.058.861

	3
	Xe ôtô tải  ISUZU 1,4 tấn ( 30L-6379 )
	  271.244.781
	  94.056.649
	  177.188.132

	4
	Xe nâng hàng Mitsubishi 2.5 tấn
	  341.325.000
	  104.752.520
	  236.572.480

	5
	Xe nâng hàng Mitsubishi 2.5 tấn
	  341.325.000
	  104.752.520
	  236.572.480

	6
	Xe ô tô tải ISUZU 1.99 Tấn (30P-5210)
	  503.274.301
	  97.858.894
	  405.415.407

	7
	Xe ô tô tải ISUZU 1.4 tấn
	  431.516.956
	  72.718.597
	  358.798.359

	8
	Xe Ô Tô HYUNDAI Santafe SLX (30S-5253)
	 1.027.970.666
	  160.735.553
	  867.235.113

	9
	Xe ô tô tải ISUZU 1.99 tấn (30T-8401)
	  578.844.029
	  72.355.509
	  506.488.520

	10
	Xe ôtô tải ISUZU 1.4 tấn ( 30V-3011 )
	  467.932.381
	  38.994.366
	  428.938.015

	11
	Xe ô tô tải ISUZU 1.99 Tấn ( 30Y-6257)
	  597.364.545
	  8.296.730
	  589.067.815

	 
	Thiết bị, dụng cụ quản lý
	  226.543.643
	  74.462.049
	135.936.313

	1
	Tủ bảo quản thực phẩm
	  18.758.000
	  8.263.932
	  10.494.068

	2
	Tủ bảo quản bia hơi
	  16.145.280
	  7 112 893
	  9 032 387

	3
	Điều hoà nhiệt độ GENERAL
	  18.195.000
	  7.945.150
	  10.249.850

	4
	Điều hoà nhiệt độ GENERAL
	  18.195.000
	  7.945.150
	  10.249.850

	5
	Máy in  kim EPSON LQ 2180
	  10.960.000
	  7.976.433
	  2.983.567

	6
	Máy chủ IBM SYSTEM x 3650
	  65.313.000
	  26.850.900
	  38.462.100

	7
	Máy điều hòa nhiệt độ GENERAL
	  15.931.000
	  3.814.594
	  12.116.406

	8
	Máy điều hòa nhiệt độ GENERAL
	  14.350.000
	  3.404.144
	  10.945.856

	9
	Máy điều hòa nhiệt độ GENERAL
	  15.818.181
	  3.277.874
	  12.540.307

	10
	Máy điều hòa nhiệt độ GENERAL
	  15.818.181
	  3.277.874
	  12.540.307

	11
	Máy điều hoà nhiệt độ PANASONIC
	  17.060.000
	  1.705.998
	  15.354.002

	 
	TSCĐ vô hình
	  155.032.400
	  144.455.823
	  10.576.577

	1
	Phần mềm kế toán bán hàng
	  80.400.000
	  80.400.000
	    

	2
	Phần mền kế toán Fast Financial
	  64.248.000
	  55.979.055
	  8.268.945

	3
	Phần mềm quản lý khách hàng MK
	  10.384.400
	  8.076.768
	  2.307.632

	
	Cộng
	11.742.140.781
	2.697.965.755
	9.028.029.746


(Nguồn: Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)
13. Kế hoạch lợi nhuận và cổ tức giai đoạn 2010 - 2012
Đơn vị tính: Triệu đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2009
	Năm 2010
	Năm 2011
	Năm 2012

	
	
	Kế hoạch
	% tăng, giảm so 2009
	Kế hoạch
	% tăng, giảm so 2010
	Kế hoạch
	% tăng, giảm so 2011

	Doanh thu thuần
	298.879
	308.112
	3,09%
	317.748
	3,13%
	323.093
	1,68%

	Lợi nhuận sau thuế
	18.271
	18.300
	016%
	19.059
	4,15%
	19.529
	2,47%

	Tỷ lệ lợi nhuận sau thuế/DTT
	6,11%
	5,94%
	- 0,17%
	5,99%
	0,05%
	6,04%
	0,05%

	Tỷ lệ lợi nhuận sau thuế/Vốn Điều lệ
	58,51%
	58,60%
	0,09%
	61,03%
	2,43%
	62,53%
	1,5%

	Tỷ lệ trả cổ tức
	25%
	25%
	0%
	25%
	0%
	25%
	0%


(Nguồn: Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)

Căn cứ để đạt được  kế hoạch lợi nhuận và cổ tức giai đoạn 2010 - 2012:

· Tiếp tục hoàn thiện và đổi mới hệ thống bán hàng và chính sách bán hàng, đầu tư xây dựng hệ thống kho bãi và phương tiện vận tải đủ để đáp ứng nhu cầu tiêu thụ trước mắt cũng như định hướng phát triển Bia hơi Hà Nội trong năm 2010.
· Tiếp tục hoàn thiện và đẩy mạnh tiêu thụ sản phẩm Bia hơi Hà Nội keg 2 lít.
· Phối hợp cùng phòng thị trường Tổng công ty xây dựng chiến lược thương hiệu phân phối Bia hơi Hà Nội. 

· Củng cố và phát triển tiêu thụ thông qua hệ thống Địa chỉ Vàng, đẩy mạnh thực hiện 10 giải pháp bảo vệ và phát triển thương hiệu Bia hơi Hà Nội một cách chủ động, linh hoạt trong từng thời điểm, cho từng thị trường.
· Xây dựng chương trình logicstic trong phân phối.
· Mở rộng, phát triển thị trường, đại lý tại các tỉnh miền Trung và khu vực phía Nam … Chú trọng các khâu quản lý chất lượng sản phẩm. 

· Xây dựng chính sách giá cả phù hợp nhằm vừa đảm bảo lợi nhuận kinh doanh của Công ty, vừa kích thích người tiêu dùng trên cơ sở giá cả và chất lượng phù hợp.

· Tiếp tục hoàn thiện tổ chức bộ máy của Công ty; giải quyết tốt công tác sắp xếp lao động và thực hiện phương án đào tạo nhân sự đáp ứng yêu cầu phát triển của Công ty;

· Chú trọng nâng cao đội ngũ cán bộ quản lý chuyên nghiệp, bảo đảm cho Công ty tiếp tục phát triển một cách bền vững. 
· Lợi nhuận sau thuế 6 tháng đầu năm 2010 là 156.001.274.798 đồng, đạt 50,63% kế hoạch lợi nhuận. Hơn nữa, sản lượng tiêu thụ của Công ty thường tăng mạnh vào thời điểm giữa quý II và quý III trong năm do yếu tố thời tiết và vào thời điểm cuối năm nhân dịp lễ tết nên Công ty hoàn toàn có thể đạt được kế hoạch lợi nhuận năm 2010.
14. Đánh giá của tổ chức tư vấn về kế hoạch lợi nhuận và cổ tức

Với tư cách là tổ chức tư vấn, Công ty Cổ phần Chứng Khoán Châu Á Thái Bình Dương đã tiến hành thu thập thông tin, nghiên cứu phân tích và đưa ra những đánh giá và dự báo về hoạt động kinh doanh của Công ty CP Thương mại Bia Hà Nội.

Chúng tôi cho rằng mức kế hoạch doanh thu và lợi nhuận của Công ty là hoàn toàn có thể thực hiện được vì các lý do sau:
· Trong những năm qua, tỷ lệ doanh thu của Công ty luôn có xu thế tăng trưởng và ổn định, Công ty luôn là một trong những đơn vị dẫn đầu tại thị trường Hà Nội về kinh doanh bia hơi. Công ty đã “đa dạng hóa bao bì sản phẩm bia hơi” và “gia tăng giá trị sản phẩm bằng cách tạo ra sự khác biệt” để đáp ứng đầy đủ, kịp thời nhu cầu của khách hàng, đặc biệt, Công ty đã chú trọng tới việc đầu tư phát triển thị trường xuất khẩu đối với sản phẩm trong các dạng bao bì mới.
· Công ty đang tiếp tục mở rộng thị trường, phát triển các địa điểm bán mới tại thị trường Hà Nội. Đồng thời, tăng cường xe vận chuyển bia hơi đi các tỉnh lân cận, thành lập thêm Hội Bia hơi Hà Nội, đưa Bia Hơi Hà Nội vào các tỉnh, thành phố lớn phía Nam, đặc biệt là thành phố Hồ Chí Minh và thị trường miền Trung. 

· Công ty đã chú trọng xây dựng đội ngũ chuyên trách về thị trường, đầu tư quảng cáo sản phẩm Bia hơi Hà Nội, tăng cường các dịch vụ thỏa mãn nhu cầu của khách hàng đối với sản phẩm của Công ty.
· Ngoài ra, Công ty đã và đang tìm kiếm cơ hội phát triển kinh doanh sang lĩnh vực khác như đầu tư cho thuê hệ thống nhà kho tại Trung tâm Thương mại Habeco Trading 33 tại khu công nghiệp Hà Tây nhằm đa dạng hóa hoạt động và tăng khả năng sinh lời của Công ty.
Trên cơ sở các Hợp đồng kinh tế đã ký kết, nếu không có những biến động bất thường xảy ra thì kế hoach doanh thu và lợi nhuận của Công ty trong các năm từ 2010 - 2012 mang tính khả thi cao và có thế thực hiện được.

Chúng tôi đưa ra các nhận xét nêu trên căn cứ vào tài liệu do Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội cung cấp và dựa trên nền tảng các học thuyết tài chính - kinh tế, chứ không hàm ý đảm bảo giá trị cổ phiếu cũng như tính chắc chắn của những số liệu trên. Những nhận xét trên chỉ mang tính chất tham khảo cho các nhà đầu tư.

15. Thông tin về những cam kết nhưng chưa thực hiện của tổ chức đăng ký niêm yết 

Không có.

16. Các thông tin, các tranh chấp kiện tụng liên quan tới Công ty có thể ảnh hưởng đến giá cả cổ phiếu niêm yết

Không có.

V. CHỨNG KHOÁN NIÊM YẾT

1. Loại cổ phiếu

Cổ phiếu phổ thông.

2. Mệnh giá

10.000 đồng/cổ phiếu.

3. Tổng số chứng khoán niêm yết

3.123.000 cổ phần (Ba triệu một trăm hai mươi ba ngàn cổ phần).

4. Số lượng cổ phiếu hạn chế chuyển nhượng

Hạn chế chuyển nhượng đối với các thành viên HĐQT, Ban Tổng Giám đốc, Ban Kiểm soát, Kế toán trưởng.
Theo mục đ Điều 8 Nghị định 14/2007/NĐ-CP ngày 19/01/2007 của Chính phủ quy định: “Cổ đông là thành viên Hội đồng quản trị, Ban kiểm soát, Giám đốc, Phó Giám đốc và Kế toán trưởng của Công ty phải cam kết nắm giữ 100% số cổ phiếu do mình sở hữu trong thời gian 6 tháng kể từ ngày niêm yết và 50% số cổ phiếu này trong thời gian 6 tháng tiếp theo, không tính số cổ phiếu thuộc sở hữu Nhà nước do các cá nhân trên đại diện nắm giữ”.

Số lượng cụ thể và thời gian hạn chế chuyển nhượng như sau:

	Chức vụ
	Họ tên
	Sở hữu cá nhân
	Đại diện sở hữu Tổng Cty CP Bia Rượu Nước Giải khát HN
	Tổng cộng
	Hạn chế chuyển nhượng trong 6 tháng kể từ ngày niêm yết
	Hạn chế chuyển nhượng trong 6 tháng tiếp theo

	Chủ tịch HĐQT
	Vương Toàn
	1.600
	936.900
	938.500
	938.500
	469.250

	Phó Chủ tịch HĐQT kiêm Giám đốc
	Nguyễn Văn Hùng
	1.800
	312.300
	314.100
	314.100
	157.050

	Uỷ viên HĐQT kiêm Phó Giám đốc
	Vũ Anh Tuấn
	1.000
	0
	1.000
	1.000
	500

	Uỷ viên HĐQT
	Phạm Việt Dũng
	1.400
	312.300
	313.700
	313.700
	156.850

	Uỷ viên HĐQT
	Đinh Lê Anh
	1.000
	312.300
	313.300
	313.300
	156.650

	Ủy viên BKS
	Nguyễn Thị Kim Dung
	1.200
	0
	1.200
	1.200
	600

	Ủy viên BKS
	Lê Thị Thanh Bình
	1.000
	0
	1.000
	1.000
	500

	Kế toán trưởng
	Mai Thị Phương Liên
	1.200
	0
	1.200
	1.200
	600

	Tổng cộng
	
	10.200
	1.873.800
	1.884.000
	1.884.000
	942.000


(Nguồn: Công ty Cổ phần Thương mại Bia Hà Nội)
5. Phương pháp tính giá

Căn cứ Báo cáo tài chính năm 2009 đã được kiểm toán, tại thời điểm 31/12/2009, giá 1 cổ phần được xác định:

	    Nguồn vốn CSH – Nguồn kinh phí, quỹ khác      63.261.582.834

Giá trị sổ sách =                                                                            =                           = 20.257 đồng

     Số lượng cổ phiếu đang lưu hành                      3.123.000


Căn cứ Báo cáo tài chính tại thời điểm 30/06/2010, theo phương pháp giá trị sổ sách, giá 1 cổ phần được xác định:

	    Nguồn vốn CSH - Nguồn kinh phí, quỹ khác      62.046.844.539
Giá trị sổ sách =                                                                            =                           = 19.868 đồng
     Số lượng cổ phiếu đang lưu hành                      3.123.000


6. Giới hạn về tỷ lệ nắm giữ đối với người nước ngoài

Tỷ lệ nắm giữ của người nước ngoài tuân theo quy định tại Quyết định số 55/2009/QĐ-TTg ngày 15/04/2009 của Thủ tướng Chính phủ về “Tỷ lệ tham gia của nhà đầu tư nước ngoài trên Thị trường Chứng khoán Việt Nam”, trong đó qui định tổ chức, cá nhân nước ngoài mua, bán cổ phiếu trên Thị trường Chứng khoán Việt Nam được nắm giữ tối đa 49% tổng số cổ phiếu đăng ký niêm yết của tổ chức niêm yết. Hiện nay, tỷ lệ nắm giữ của nhà đầu tư nước ngoài tại Công ty bằng không.
7. Các loại thuế có liên quan

Thuế Giá trị gia tăng

- Thuế giá trị gia tăng đầu ra đối với các sản phẩm bia các loại là 10%

- Thuế giá trị gia tăng đầu vào đối với các dịch vụ vận chuyển là 10%

Thuế tiêu thụ đặc biêt

Năm 2008, thuế tiêu thụ đặc biệt đối với bia hơi là 40%.

Theo Luật thuế tiêu thụ đặc biệt số 27/2008/QH12 của Quốc hội khóa VII kỳ họp thứ 4 ngày 14/11/2008:

Từ ngày 01/01/2010 đến hết 31/12/2012, thuế suất thuế tiêu thụ đặc biệt đối với các sản phẩm bia là 45%.
Từ ngày 01/01/2013, thuế suất thuế tiêu thụ đặc biệt đối với các sản phẩm bia là 50%.

Thuế thu nhập doanh nghiệp

 Từ năm 2009, Công ty đóng thuế Thu nhập Doanh nghiệp với thuế suất là 25%.
Theo Thông tư 03/2009/TT-BTC ngày 13/01/2009 của Bộ Tài chính hướng dẫn thực hiện giảm, gia hạn nộp thuế TNDN theo Nghị quyết số 30/2008/NQ-CP ngày 11/12/2008 của Chính phủ về những giải pháp cấp bách nhằm ngăn chặn suy giảm kinh tế, duy trì tăng trưởng kinh tế, đảm bảo an sinh xã hội, Công ty được giảm 30% thuế thu nhập doanh nghiệp phải nộp năm 2009, đồng thời số thuế TNDN tính tạm nộp quý IV năm 2009 được gia hạn nộp đến ngày 29/10/2010.

Theo Quyết định số 12/2010/QĐ-TTg ngày 12/02/2010 của Thủ tướng Chính Phủ về việc gia hạn nộp thuế TNDN nhằm tiếp tục tháo gỡ khó khăn cho doanh nghiệp góp phần thúc đẩy kinh tế năm 2010 và Thông tư số 39/2010/TT-BTC ngày 22/03/2010 của Bộ Tài chính hướng dẫn thực hiện Quyết định 12/2010/QĐ-TTg, số thuế TNDN tạm tính hàng quý và thuế TNDN quyết toán năm 2010 của Công ty được gia hạn thêm 03 tháng kể từ ngày hết thời hạn nộp thuế theo quy định của Luật quản lý Thuế.
VI. CÁC ĐỐI TÁC LIÊN QUAN TỚI VIỆC NIÊM YẾT

1. Tổ chức tư vấn

Công ty Cổ phần Chứng khoán Châu Á - Thái Bình Dương (APEC)

	Trụ sở chính
	Số 14 Lê Đại Hành, Quận Hai Bà Trưng, Hà Nội

	Điện thoại
	(04) 3 5730 200

	Fax
	(04) 3 5771 966

	Website
	www.apec.com.vn


2. Tổ chức Kiểm toán

Công ty TNHH Dịch vụ Tư vấn tài chính Kế toán và Kiểm toán Nam Việt

	Trụ sở chính:
	29 Hoàng Sa, Quận 1, Thành phố Hồ Chí Minh

	Điện thoại:
	08. 39103908

	Fax:
	08. 39104880


VI. CÁC PHỤ LỤC
1. Các bản sao giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh.
2. Bản sao Điều lệ Công ty.
3. Nghị quyết của ĐHCĐ thông qua phương án niêm yết cổ phiếu tại Sở Giao dịch Chứng khoán Hà Nội

4. Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2008, 2009 và BCTC 6 tháng đầu năm 2010.

5. Sổ Đăng ký cổ đông tại ngày 07/04/2010.
6. Sơ yếu lý lịch thành viên HĐQT, BGĐ, BKS

7. Quy trình công bố thông tin nội bộ.
8. Cam kết nắm giữ cổ phiếu của thành viên HĐQT, BGĐ, BKS và KTT.

9. Quy chế quản trị Công ty.

10. Danh sách thành viên chủ chốt và những người có liên quan.
11. Hợp đồng tư vấn niêm yết.
Hà Nội, ngày     tháng     năm 2010

CÔNG TY CỔ PHẦN THƯƠNG MẠI BIA HÀ NỘI

	CHỦ TỊCH HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ

VƯƠNG TOÀN
	 GIÁM ĐỐC

NGUYỄN VĂN HÙNG

	TRƯỞNG BAN KIỂM SOÁT

TRẦN VĂN CHUNG
	KẾ TOÁN TRƯỞNG

MAI THỊ PHƯƠNG LIÊN


ĐẠI DIỆN TỔ CHỨC TƯ VẤN
CÔNG TY CỔ PHẦN CHỨNG KHOÁN APEC

PHÓ TỔNG GIÁM ĐỐC

VŨ CẨM LA HƯƠNG
[image: image15.png]


[image: image16.png]





















































































































Tổ 


dịch 


vụ














Tổ


vận chuyển

















Tổ


kho











Bộ phận kế toán tổng hợp











Bộ phận kế toán bán hàng














Bộ phận thị trường đầu tư











Bộ phận hành chính văn phòng











Phòng kinh doanh
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Phòng kế hoạch tổng hợp








Ban kiểm soát








Phó giám đốc
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Hội đồng quản trị








Đại hội đồng cổ đông
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